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RESUMEN 

Objetivo general en evaluar los efectos de las ventas de mineral en la liquidez 

financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. La 

investigación aplicó una metodología cuantitativa, explicativo, bajo un diseño 

transversal no experimental y utilizando un enfoque inductivo-deductivo. La 

técnica empleada fue la encuesta y el instrumento es un cuestionario. Con una 

población de 26 trabajadores. Resultados: La venta de mineral al crédito a 

través de las cobranzas parciales, ha generado liquidez financiera temporal, y 

posteriormente han afectado en la liquidez para atender las obligaciones de la 

empresa, de acuerdo a la tabla 10 los efectos de la Venta de mineral son 

considerables en 57.7% que afecta la liquidez financiera de la empresa, según 

lo demostrado en la prueba de Chi cuadrado con P: 0.031 < 0.05, lo que significa 

que la Venta de mineral tiene efectos considerables en la liquidez financiera de 

la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

Palabras clave: Venta de mineral, cuentas por cobrar, flujo de caja, solvencia a 

corto plazo. 
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ABSTRACT 

General objective is to evaluate the effects of mineral sales on the financial 

liquidity of the MH Mining Company, a closed joint stock company - 2023. The 

research applied a quantitative, explanatory methodology, under a non-

experimental cross-sectional design and using an inductive-deductive approach. 

The technique used was the survey and the instrument was a questionnaire. With 

a population of 26 workers. Results: The sale of mineral on credit through partial 

collections has generated temporary financial liquidity, and subsequently has 

affected the liquidity to meet the company's obligations, according to table 10 the 

effects of the Sale of mineral are considerable at 57.7% which affects the financial 

liquidity of the company, as shown in the Chi square test with P: 0.031 < 0.05, 

which means that the Sale of mineral has considerable effects on the financial 

liquidity of the MH Mining Company Closed Joint Stock Company - 2023. 

Keywords: Ore sale, accounts receivable, cash flow, short term solvency. 
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INTRODUCCIÓN 

El factor que más contribuye a la situación financiera de la industria minera 

es la venta de minerales, que repercute directamente en la liquidez y la 

estabilidad financiera de las empresas. Contar con la capacidad de mantener un 

flujo de caja suficiente es absolutamente necesario para que estas 

organizaciones puedan cumplir sus responsabilidades a corto plazo y asegurar 

que sigan las actividades. Al situarse en el contexto económico del año 2023, la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada se enfrenta a cuestiones 

relacionadas con la variación de los costos de los minerales, las fluctuaciones de 

la eficiencia de la producción y los cambios en la demanda mundial. Todos estos 

son elementos que tienen el potencial de dañar la liquidez financiera de la 

empresa. 

El análisis del impacto que tienen las ventas de mineral en la liquidez 

financiera de la empresa descubre las formas en que las operaciones de 

comercialización repercuten en la capacidad de la empresa para realizar sus 

compromiso financieros y sustentar una estabilidad económica. Este estudio no 

sólo examina el impacto inmediato que tienen las ventas en la disponibilidad de 

fondos, sino que también investiga las formas en que las ventas pueden tener 

un efecto en la planificación financiera a largo plazo, la inversión en nuevos 

proyectos y la capacidad de hacer frente a las contingencias del mercado. 

Durante el año 2023, el objetivo principal de este proyecto es investigar la 

relación que existe entre las ventas de mineral y la liquidez financiera de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada. Para lograr este objetivo se 

realizarán análisis financieros que permitan conocer los factores que determinan 
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la liquidez, identificar las principales variables que inciden en esta relación y 

formular planes para mejorar la gestión financiera de la empresa. 

Para la tesis se ha estructurado por: 

Capítulo I. La explicación del problema, los objetivos, el motivo del estudio 

y el funcionamiento de las variables. 

Capítulo II. Esta los antecedentes necesarios y el marco teórico. 

Capítulo III. Están los procesos metodológicos, está la población, la 

muestra y se comparan los resultados con la hipótesis en el estudio. 

Capítulo IV. Esta los resultados, discusiones, recomendaciones y 

referencias bibliográficas, y el propósito de este esfuerzo es difundir los hallazgos 

alcanzados. 
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CAPÍTULO I  

ASPECTOS GENERALES 

1.1. Descripción del problema 

Cuando se trata de empresas mineras de todo el mundo, el reto más 

primordial al que se enfrentan es el impacto que los cambios en las ventas de 

minerales tienen en su liquidez financiera. En gran medida, debe cumplir sus 

obligaciones financieras en un plazo corto, financiar sus operaciones cotidianas 

y realizar inversiones estratégicas depende de su capacidad para gestionar 

eficazmente sus ventas. La volatilidad de los mercados de minerales puede dar 

lugar a períodos de liquidez insuficiente, lo que puede poner en peligro la 

capacidad de las operaciones mineras para operar y mantener su estabilidad 

financiera (González & López, 2020). 

En lo que respecta a la economía, la industria minera es un pilar crucial 

en muchos países, ya que proporciona oportunidades de empleo, ingresos por 

exportaciones y recursos para el desarrollo de la nación. Más concretamente, la 

venta de minerales es una fuente fundamental de ingresos para las empresas 

mineras y para el país. Cuando se trata de garantizar la salud financiera de las 

empresas, es absolutamente necesaria una administración adecuada de estas 

ventas. Por otra parte, la industria minera se enfrenta a importantes obstáculos 

como la fluctuación de los costos de los minerales, los cambios en la demanda 
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en todo el mundo y los costosos gastos de mantenimiento. Capacidad para 

cumplir sus responsabilidades financieras a corto plazo y mantener la eficacia de 

sus operaciones puede verse considerablemente afectada por estos factores, 

que pueden repercutir considerablemente en la liquidez financiera de las 

empresas mineras (P. Gómez & Ramírez, 2021). 

En el año 2023, la empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada 

exporta minerales a otros países; sin embargo, un número significativo de estos 

clientes no paga en las fechas que se acordaron, y los pagos también se realizan 

después de transcurrido un mes. Estos retrasos en los cobros pueden provocar 

un cambio en la liquidez de la empresa, por lo que es frecuente que no pague a 

sus proveedores de minerales en las fechas acordadas. Esto ha provocado el 

malestar de los proveedores, y también ha contribuido a la volatilidad de los 

costos de los minerales, ya que han recibido importes de pago inferiores a los 

previstos. 

Cuando se trata de la viabilidad a largo plazo de cualquier empresa, la 

liquidez financiera es un componente esencial. Esto es especialmente cierto en 

la industria minera, donde la venta de minerales contribuye de forma significativa 

a los ingresos de la empresa. El éxito financiero de la Empresa Minera MH 

Sociedad Anónima Cerrada en función de diversos aspectos, de los que incluyen 

los cambios en el precio de los minerales y las variaciones en la necesidad de 

los minerales a nivel global. Es un ingreso principal, la venta de mineral influye 

directamente en la liquidez del negocio, que a su vez afecta a la capacidad para 

tratar las responsabilidades a corto plazo, financiar sus operaciones y realizar 

inversiones de cara al futuro. 
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Sin embargo, en el contexto del año 2023, la empresa se enfrenta a 

importantes obstáculos como consecuencia de la inestabilidad de los costos 

operativos, la volatilidad de los mercados extranjeros y la exigencia de mantener 

una gestión financiera suficiente para evitar problemas de liquidez. A la luz de 

estas circunstancias, se plantea desde el punto de venta de minerales puede 

garantizar un flujo de caja suficiente para cubrir las exigencias operativas y 

financieras de la organización. 

A pesar de que las ventas de mineral desempeñan un papel primordial en 

la estructura financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada, 

se han realizado muy pocas investigaciones sobre la forma en que esta variable 

afecta directamente a la liquidez de la empresa. Debido a la falta de un análisis 

detallado, es difícil determinar el grado del impacto y la relación entre las ventas 

de mineral y la liquidez financiera.  

1.2. Formulación del problema 

1.2.1. Problema general 

¿Qué efectos tiene de la venta de mineral en la liquidez financiera de la Empresa 

Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023? 

1.2.2. Problema específico 

¿Cuáles son los efectos de la venta de mineral en el flujo de caja operativo de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023? 

¿Qué efectos tiene la venta de mineral en la solvencia a corto plazo de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023? 
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1.3. Justificación. 

1.3.1. Justificación Teórica 

En el estudio demostró las causas de los problemas sobre la venta de mineral y 

su efecto en la liquidez financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima 

Cerrada – 2023. 

1.3.2. Justificación Práctica 

El estudio permitió proponer soluciones a las dificultades en la Venta de mineral 

y su efecto en la liquidez financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima 

Cerrada – 2023. 

1.3.3. Justificación Metodológica 

El estudio permitió diseñar metodologías para superar las causas sobre la Venta 

de mineral y su efecto en la liquidez financiera de la Empresa Minera MH 

Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

1.4. Objetivos 

1.4.1. Objetivo general 

Evaluar los efectos de la venta de mineral en la liquidez financiera de la Empresa 

Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

1.4.2. Objetivos específicos 

Demostrar los efectos de la venta de mineral en el flujo de caja operativo de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

Identificar los efectos de la venta de mineral en la solvencia a corto plazo de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 
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1.5. Hipótesis 

1.5.1. Hipótesis general 

La venta de mineral tiene efectos considerables en la liquidez financiera de la 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

1.5.2. Hipótesis específica 

La venta de mineral tiene efectos considerables en el flujo de caja operativo de 

la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

Los efectos de la venta de mineral son razonables en la solvencia a corto plazo 

de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 
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1.6. Operacionalización de variables. 

Tabla 1 

Operacionalización de las variables 

Variable Definición Conceptual Definición 

operacional 

Dimensiones Indicadores Tipo  Escala De 

Medición 

 

 

 

Venta de mineral 

La venta de 
minerales permite a 
la empresa 
determinar la oferta y 
la demanda de 
productos mineros 
en un plazo 
determinado, 
calculando los 
minerales que se 
producirán y 
consumirán. 

Los encuestados 
facilitaron 
información sobre 
los gastos fiscales 
de la empresa. 

✓ Gestión de 
cuentas por 
cobrar 
 

✓ Estrategias de 
tesorería 

✓ Políticas de crédito 
✓ Incidencia de 

morosidad 
 
✓ Planificación de 

efectivo 
✓ Financiamiento a 

corto plazo 
 

 

 

 

 

Cuantitativa 

 

 

 

Ordinal 

 

 

 

Liquidez financiera 

La cantidad de dinero 
que está fácilmente 
disponible para el 
pago se denomina 
liquidez, y mide la 
rapidez con la que un 
activo financiero 
puede convertirse en 
un medio de pago sin 
perder valor. 

Se recabaron 
datos de los 
participantes 
sobre el impuesto 
sobre la renta. 

✓ Flujo de caja 
operativo 
 
 
 
 

✓ Solvencia a 
corto plazo 

✓ Ingresos 
operativos 

✓ Gastos operativos 
 
✓ Ratio de liquidez 

general 
✓ Ratio de capital de 

trabajo 
 

 

 

 

Cuantitativa 

 

 

 

Ordinal 

Nota: La operacionalización de las variables se explica en este cuadro.  
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CAPÍTULO II 

FUNDAMENTOS TEÓRICOS 

2.1. Antecedentes de la Investigación 

2.1.1. Internacional 

Gordon & Reh (2021), analizó la forma en que las empresas mineras 

canadienses gestionaron su liquidez en medio del último repunte de la volatilidad 

de los costos de los minerales. Según las conclusiones de los autores, la 

adopción de estrategias proactivas de gestión de la liquidez, como la 

diversificación de los ingresos y la mejora de las previsiones financieras, ha 

permitido a estas empresas afrontar con mayor eficacia las dificultades 

provocadas por la volatilidad del mercado. Con una importancia de que las 

empresas mineras sean capaces de adaptarse a las condiciones del mercado 

para preservar una liquidez suficiente y garantizar la estabilidad financiera a un 

plazo largo. 

Berrio (2022), según las conclusiones, la gestión presupuestaria en las 

empresas no se realizo con eficacia porque no se adhieren adecuadamente a un 

buen proceso que pueda analizar la organización, la gestión y el control de 

finanzas. Esto también repercute en la liquidez de las empresas, lo que da lugar 

a la adquisición de deuda, entre otros problemas de financiación en los mercados 

monetarios. En consecuencia, se considera que para mejorar el rendimiento en 
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los ámbitos financiero, económico y de gestión, deben ponerse en práctica las 

alternativas de gestión sugeridas. Con los resultados, se puede afirmar que si 

los gestores de esta empresa deciden mejorar los indicadores, podrán mejorar 

en el proceso financiero, evitando que asuma riesgos financieros y pague todas 

sus responsabilidades a corto plazo, que genera seguridad para todos los 

involucrados. 

2.1.2. Nacional 

Hidalgo & Álvarez (2020), reveló que la liquidez de las empresas mineras 

peruanas se ven directamente afectadas por los cambios de precios mundiales 

en los minerales. Según el estudio, las empresas mineras encuentran 

considerables dificultades para gestionar su liquidez en épocas de alta volatilidad 

de los precios de los minerales. Esto se debe a que necesitan modificar su 

estrategia financiera para mantener un flujo de caja suficiente. Los autores 

señalan que las empresas han reaccionado ante la volatilidad de los precios 

aplicando estrategias que incluyen la diversificación de mercados y productos y 

la cobertura del riesgo de precios mediante instrumentos financieros. 

Mendoza (2020), tras analizar la liquidez financiera de la empresa 

utilizando los indicadores de evaluación, se concluye que tiene una liquidez 

general baja, lo que sugiere que tiene problemas de solvencia y no puede pagar 

sus deudas en su totalidad. Además, se constata que la empresa sólo tiene 

indicadores de liquidez bajos, que son negativos y muestran que su 

disponibilidad de efectivo es insuficiente para pagar íntegramente las deudas a 

corto plazo. 

Argomedo & Nureña (2023), se determinó que la mejora de los niveles de 

liquidez sería el resultado de la excelente gestión financiera de la empresa. Sin 
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embargo, aunque los ingresos han aumentado, la empresa tiene problemas para 

gestionar sus recursos y adquirir financiación. Tiene un alto nivel de cuentas a 

cobrar porque carece de políticas de cobro, y aunque el volumen de ventas ha 

aumentado, cuanto más se tarde en cobrar a los clientes, menos probabilidades 

habrá de que se convierta en efectivo, lo que repercutirá en la liquidez de la 

empresa. 

2.1.3. Local 

Montoya, (2023) examinó cómo las empresas mineras de la zona rural de 

Puno son afectadas por los cambios en las ventas de minerales respecto a la 

gestión de la liquidez. Se estudió que, junto un cambio en los precios de los 

recursos, las empresas de estos sectores deben hacer frente a retos logísticos y 

de infraestructura que agravan su gestión de la liquidez. El estudio indicó que las 

organizaciones deben incluir estrategias financieras creativas y mejorar su 

capacidad de previsión para hacer frente a estas dificultades 

2.2. Bases teóricas 

2.2.1. Venta de mineral 

2.2.1.1. Concepto de venta de mineral 

Un tipo de actividad económica se conoce como venta de minerales, y 

consiste en la comercialización de minerales extraídos y procesados para los 

mercados nacionales e internacionales. Esta actividad es esencial para el 

desarrollo monetario de las naciones con abundancia de recursos minerales, y 

también desempeña un papel importante en el comercio internacional de 

materias primas (González & López, 2020). 

En el negocio minero, la venta de mineral es la transacción que refleja la 

comercialización de los minerales extraídos y procesados por una empresa. Esta 
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transacción genera ingresos, que son un componente esencial de actividad 

económica de la empresa. Según Gómez (2020), en la cadena de producción 

minera, el último paso es la venta del mineral. Este proceso implica la logística 

de comercialización y el precio, ambos frecuentemente afectados por la 

volatilidad de los mercados internacionales. De acuerdo con Castillo & Ramírez 

(2019), como parte de este procedimiento, se llevan a cabo conversaciones con 

los compradores y la entrega de mineral de acuerdo con las especificaciones 

técnicas acordadas en el contrato de venta. 

2.2.1.2. Importancia de la Venta de Mineral 

La venta de minerales es primordial en las economías de los países 

responsables de su producción. Según Martínez (2019), Los ingresos generados 

por la venta de minerales contribuyen significativamente al Producto Interior 

Bruto, ayudan a mejorar la balanza comercial y crean oportunidades de empleo. 

Además, los fondos fiscales que genera esta actividad pueden utilizarse para 

financiar programas relacionados con el desarrollo y las infraestructuras. 

2.2.1.3. Factores que Influyen en la Venta de Mineral 

La comercialización de minerales está influida por una serie de elementos 

diferentes, internos como externos a la empresa. Debido a las condiciones que 

prevalecen en el mercado mundial, el precio internacional de los minerales es 

uno de los factores externos más significativos. Esto se debe a que es 

susceptible de sufrir frecuentes fluctuaciones (Mendoza & Paredes, 2021). Por 

otra parte, las condiciones de venta también pueden verse influidas por las 

políticas reglamentarias y fiscales de las naciones a las que se exportan e 

importan las mercancías (Vega & Morales, 2020). la capacidad de producción, la 
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calidad del mineral y los costes logísticos relacionados con su transporte y 

distribución son ejemplos de factores internos (Zúñiga, 2018). 

2.2.1.4. Fijación de Precios en la Venta de Mineral 

En su mayor parte, el precio al que se vende el mineral lo fijan los 

mercados internacionales, donde la oferta y la demanda influyen notablemente 

con respecto al establecimiento de precios de venta. Como señalan Torres & 

Sánchez (2020), los precios de minerales ( cobre, zinc y oro) se ven influidos por 

los precios de bolsas internacionales como la Bolsa de Metales de Londres. Esto 

es así porque las bolsas tienen un alcance mundial. Es posible que las empresas 

mineras experimenten incertidumbre como consecuencia de la volatilidad de 

estos precios, lo que puede repercutir en sus márgenes de beneficio y en la 

consistencia de sus ingresos (Gómez, 2020). 

2.2.1.5. Impacto de la Venta de Mineral en la Liquidez Financiera 

Debido a que las transacciones crean los fondos necesarios para 

satisfacer las responsabilidades financieras y operativas a corto plazo, la venta 

de mineral con un impacto en la liquidez en las empresas mineras. Según López 

& Hernández (2021), la gestión eficaz de las ventas de mineral puede contribuir 

sustancialmente al mantenimiento de un fuerte flujo de tesorería, que a su vez 

permite a la empresa cubrir gastos imprevistos y realizar inversiones 

estratégicas. Sin embargo, pueden surgir problemas de liquidez cuando hay 

inestabilidad en el mercado y cuando los compradores se retrasan en los pagos 

(Jiménez & Reyes, 2019). 

2.2.1.6. Estrategias para Mejorar la Venta de Mineral 

Existen diversas tácticas que las empresas mineras pueden aplicar para 

aumentar su liquidez y optimizar sus operaciones de venta de mineral mediante 
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la optimización. La diversificación de mercados, la formación de contratos a largo 

plazo con compradores extranjeros y la adopción de mecanismos de cobertura 

financiera son algunas de las estrategias más típicas que se emplea para 

disminuir en el riesgo de las variaciones de precios (Martínez, 2020). Además, la 

digitalización de las operaciones de la empresa ofrece una ventaja adicional y 

logísticos es que puede mejorar la eficiencia en el suministro, reduciendo así los 

gastos operativos y aumentando los márgenes de beneficio (Suárez & Delgado, 

2019). 

2.2.2. Liquidez Financiera 

2.2.2.1. Concepto de Liquidez Financiera 

Es poder cumplir es la capacidad de sus responsabilidades a corto plazo 

sin sufrir consecuencias negativas importantes. Esta idea es primordial en la 

gestión de los medios financieros porque garantiza que la organización pueda 

funcionar eficazmente, invertir en oportunidades de crecimiento y evitar 

problemas que puedan llevar a la insolvencia (González & Pérez, 2019).  

Cuando hablamos de la liquidez financiera de una empresa, nos referimos 

al cumplimiento de obligaciones a corto plazo utilizando sus activos más líquidos. 

Según Silva (2019), a la hora de determinar la salud financiera general de una 

organización, la liquidez es una indicación esencial, ya que representa el 

cumplimiento sin recurrir al endeudamiento. Para dar una definición más 

concreta, convertir activos en efectivo es a lo que nos referimos cuando 

hablamos de liquidez en poco tiempo y sin sufrir una pérdida importante de valor 

(Castro & Fernández, 2020). 
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2.2.2.2. Importancia de la Liquidez Financiera 

Para que una empresa mantenga su estabilidad y siga funcionando, es 

necesario que disponga de suficiente liquidez financiera. Según Hernández & 

Rodríguez (2020), aunque la empresa obtenga beneficios a largo plazo, es 

posible que quiebre por falta de liquidez. Las empresas pueden reaccionar ante 

acontecimientos imprevistos y aprovechar las oportunidades de inversión 

cuando disponen de liquidez suficiente. Y no sólo eso, sino que una gestión 

eficaz de la liquidez de una empresa puede mejorar su situación crediticia al 

facilitarle la obtención de financiación (Martínez, 2018). 

La liquidez es esencial para garantizar que las actividades sigan 

realizándose de una empresa porque garantiza que la empresa podrá financiar 

sus operaciones cotidianas, pagar a sus empleados y proveedores y cumplir sus 

obligaciones financieras y fiscales (Torres & Gómez, 2018). Las empresas 

pueden aprovechar las posibilidades de inversión y mantener una buena relación 

con sus socios comerciales cuando disponen de suficiente liquidez. Como señala 

Ramírez (2021), la falta de liquidez puede provocar la insolvencia y tener un 

impacto negativo en la confianza de acreedores e inversores. 

2.2.2.3. Indicadores de Liquidez Financiera 

A la hora de determinar la liquidez de una empresa, se pueden utilizar 

diferentes indicadores. El coeficiente de liquidez corriente, que se determina para 

dividir activos corrientes por los pasivos y el coeficiente de liquidez rápida, que 

elimina las existencias de los activos corrientes para lograr una medida más 

estricta de la liquidez, son dos de los tipos más frecuentes de coeficientes de 

liquidez (López & Morales, 2019). Según Espinoza & Rivera (2020), estos 

indicadores proporcionan a los gestores financieros información esencial que les 
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permite adoptar decisiones bien fundadas sobre la gestión de la tesorería y los 

planes de inversión que deben aplicarse. 

2.2.2.4. Factores que Afectan la Liquidez Financiera 

La liquidez financiera de una empresa puede estar afectada por muchos 

factores. La gestión de la tesorería, la política de créditos y cobros y el nivel de 

endeudamiento son algunos de los factores que entran en esta categoría 

(Rodríguez & García, 2020). La organización es capaz de prever y planificar sus 

necesidades de liquidez gracias a una gestión eficaz de su tesorería. Según 

Castañeda & Montalvo (2019), pueden surgir problemas de liquidez como 

resultado de una gestión ineficaz en las cuentas de cobrar y de pagar, 

especialmente en entornos económicos inciertos. 

2.2.2.5. Estrategias para Mejorar la Liquidez Financiera 

Las empresas pueden adoptar diversas medidas para aumentar su 

liquidez financiera. La optimización del ciclo de explotación, la mejora de las 

prácticas de crédito y cobro y la aplicación de soluciones de financiación a corto 

plazo son algunas de las más comunes (Martínez & Sánchez, 2018). La mejora 

de las normas de crédito tiene el potencial de reducir los plazos de cobro, 

mientras que la gestión eficaz de las existencias y las cuentas por pagar puede 

conducir a un aumento del flujo de caja. (Pérez & Salinas, 2020). Según 

Fernández (2021), para evitar problemas de liquidez, también es esencial revisar 

y controlar la cantidad de deuda contraída. 

2.2.2.6. Liquidez y Rentabilidad 

Existe un vínculo inversamente proporcional entre rentabilidad y liquidez. 

Aunque mantener un alto nivel de liquidez tiene el potencial de garantizar la 

solvencia de una empresa, también tiene el potencial de restringir las 
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oportunidades de inversión, lo que puede repercutir en la rentabilidad (Cano & 

Núñez, 2020). Por otra parte, en tiempos de crisis financiera, el peligro de 

insolvencia puede aumentar si el objetivo de una organización es maximizar los 

beneficios a costa de disminuir la liquidez (Gómez & Herrera, 2019). Según 

Fernández & Ortiz (2020), es necesario que las empresas encuentren un término 

medio entre estos dos factores para garantizar tanto la estabilidad operativa 

como el crecimiento financiero. 

2.3. Definición de términos 

Gestión de cuentas por cobrar 

Es un proceso que implica la administración y gestión de las ventas a crédito. 

Para llevar a cabo dicha gestión, es necesario realizar un examen mensual de 

las políticas y procedimientos de cobro con el fin de predecir el nivel de 

morosidad de los clientes. 

Estrategias de tesorería 

Formular y aplicar medidas para mitigar y regular vulnerabilidad ante el riesgo 

del tipo de interés y de cambio en el balance del banco. Del mismo modo, 

desarrollar medidas para la gestión integral de la liquidez. 

Flujo de caja operativo 

Es producido por las operaciones empresariales rutinarias. Abarca los ingresos 

generados por la venta de artículos y los gastos incurridos, incluidos salarios, 

alquileres e impuestos. 

Solvencia a corto plazo 

Solvencia presente, de una empresa son las responsabilidades financieras a 

corto plazo que se deben de cumplir. A menudo se asocia con la liquidez. 

Políticas de crédito 
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Con el cobro son normas establecidas por una empresa para supervisar y 

garantizar la recuperación del dinero concedido a sus clientes. Facilitan la 

estabilidad financiera y fomentan la confianza de los clientes. 

Financiamiento a corto plazo 

La financiación es un medio para que las personas u organizaciones obtengan 

capital para facilitar sus operaciones, inversiones e iniciativas. Implica tomar 

prestada una suma de dinero con la obligación de devolverla en el futuro, junto 

con un tipo de interés determinado que refleja una proporción de la cantidad 

prestada. 

Ingresos operativos 

Se refiere a los ingresos de los que dispone sistemáticamente la entidad como 

resultado de sus operaciones cotidianas. 

Gastos operativos 

También puede referirse a un gasto de explotación como gasto operativo. Los 

de explotación son los costes asociados a la gestión de una empresa; no 

incluyen los costes y a la producción de bienes. Los suministros de oficina, como 

el papel de impresora, la depreciación de los activos que la empresa adquiere 

pero que pierden valor con el tiempo, como ordenadores y coches, y los costes 

de publicidad, como tarjetas de visita, costes de redes sociales y anuncios 

impresos, son ejemplos de varias formas de gastos de explotación. 
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CAPÍTULO III  

METODOLOGÍA 

3.1. Método de Investigación 

Método inductivo - deductivo 

La técnica emplea un enfoque deductivo, pasando inductivamente de casos 

concretos a principios generales y deductivamente de principios generales a 

casos concretos (Muñoz, 2011, p.215). 

3.2. Ámbito de investigación 

Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada 

3.3. Enfoque de la Investigación 

De enfoque cuantitativo, para Muñoz (2011), entender, anticipar y 

demostrar las relaciones causales entre los datos y los sucesos examinados es 

un objetivo primordial de este estudio. Para ejecutar este proyecto es necesaria 

la investigación sistemática que haga hincapié al análisis cuantitativo. 

3.4. Tipo de Investigación 

Es aplicada se usó en los siguientes ámbitos, de acuerdo a Vara (2012): 

La investigación aplicada es muy beneficiosa en contextos prácticos, ya 

que los hallazgos pueden utilizarse rápidamente para abordar los retos 

empresariales predominantes. La identificación del problema puede ser el paso 

inicial de un estudio aplicada.  
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3.5. Nivel de la investigación 

Se usó el nivel explicativo, para Hernández et al., (2010). 

Su objetivo es dilucidar las razones que se dan en los acontecimientos y 

sucesos sociales o físicos. Pretende aclarar las causas de los 

acontecimientos, las condiciones en que se producen y las interacciones 

entre varios factores (p.85). 

3.6. Diseño de la Investigación 

Es no experimental transeccional. 

Son características tanto transversales como transeccionales indican que 

los datos se recopilan en un determinado tiempo. El objetivo es identificar 

las limitaciones entre las variables y analizar su presencia e interacción 

en un punto concreto. (Hernández et al., 2010, p.151) 

3.7. Población y Muestra 

3.7.1. Población 

Fue de veintiséis trabajadores de la Empresa Minera MH Sociedad 

Anónima Cerrada. 

3.7.2. Muestra 

Según Hernández et al. (2010), la elección fue no probabilísticas está 

guiada por criterios del investigador o de la propia investigación, en lugar de 

basarse en la probabilidad. En contraste, la selección aleatoria es el método 

empleado para muestras probabilísticas (p.176). 

La muestra es veintiséis trabajadores de la Empresa Minera MH Sociedad 

Anónima Cerrada. 
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3.8. Técnicas e Instrumentos 

3.8.1. Encuesta 

Según Garcia (2016), en el estudio científico, las encuestas se emplean 

para recopilar respuestas a un conjunto de interrogantes previamente definidas. 

La elaboración de las preguntas de un cuestionario sigue normas previamente 

establecidas, por lo que garantizar su adecuación requiere una planificación 

cuidadosa, esfuerzo y tiempo significativo (p.95). 

3.8.2. Instrumento 

Según Daniel (2008), un cuestionario está compuesto por una serie de 

interrogantes que abordan uno o varios aspectos relacionados con la evaluación 

de las variables. 

Se entregó un cuestionario a 26 trabajadores de la Empresa Minera MH 

Sociedad Anónima Cerrada, con el fin de recolectar datos para las conclusiones. 

3.9. Diseño de Contrastación de Hipótesis 

Las variables no cumplían con la normalidad, se utilizó el chi-cuadrado para 

poner a prueba la hipótesis. 

Hipótesis nula  

H0: La venta de mineral no tiene efectos considerables en la liquidez financiera 

de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 

Hipótesis alterna 

Ha: La venta de mineral tiene efectos considerables en la liquidez financiera de 

la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023. 
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CAPÍTULO IV 

ANÁLISIS DE RESULTADOS Y DISCUSIÓN 

4.1. Análisis e interpretación de resultados 

4.1.1. Dimensión: Gestión de cuentas por cobrar 

a) Políticas de crédito 

Tabla 2 

Políticas de crédito 

 

¿Son adecuadas las 

políticas de crédito 

actuales para 

garantizar el pago 

oportuno de las 

cuentas por cobrar en 

la venta de mineral? 

¿Son eficaces las 

políticas de crédito 

de la empresa para 

reducir el riesgo de 

incobrabilidad en la 

venta de mineral? 

¿Las políticas de 

crédito de la 

empresa 

contribuyen a 

mejorar la 

liquidez 

financiera? 

N %  N %  N %  

Nunca 2 7,7% 2 7,7% 2 7,7% 

Casi nunca 6 23,1% 6 23,1% 4 15,4% 

A veces 11 42,3% 10 38,5% 11 42,3% 

Casi siempre 5 19,2% 8 30,8% 9 34,6% 

Siempre 2 7,7% 0 0,0% 0 0,0% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Políticas de crédito se describe en esta tabla 
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Figura 1 

Políticas de crédito 

 

Nota: Es de la tabla 2 

 
En la tabla 2 y la figura 1, sobre las políticas de crédito, se tiene: 

Con relación a las políticas de crédito actuales para garantizar el pago oportuno 

de las cuentas por cobrar en la venta de mineral, los encuestados respondieron 

con el 7,7% Nunca, después el 23,1% Casi nunca, 42,3% A veces, 19,2% Casi 

siempre, y 7,7% Siempre. 

Sobre las políticas de crédito de la empresa para reducir el riesgo de 

incobrabilidad en la venta de mineral, los encuestados indicaron con el 7,7% 

Nunca, después el 23,1% Casi nunca, 38,5% A veces y 30,8% Casi siempre. 

Respecto a las políticas de crédito de la empresa contribuyen a mejorar la 

liquidez financiera, los encuestados manifestaron con el 7,7% Nunca, después 

el 15,4% Casi nunca, 42,3% A veces y 34,6% Casi siempre. 
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b) Incidencia de morosidad 

Tabla 3 

Incidencia de morosidad 

 

¿La morosidad en 

las cuentas por 

cobrar afecta la 

liquidez financiera 

de la empresa? 

¿La empresa evalúa 

la morosidad en las 

cuentas por cobrar 

por la venta de 

mineral y gestiona 

para reducirla? 

¿Son efectivas las 

estrategias de la 

empresa para reducir 

la morosidad en las 

cuentas por cobrar 

de la venta de 

mineral? 

N %  N %  N %  

Nunca 0 0,0% 0 0,0% 3 11,5% 

Casi nunca 4 15,4% 5 19,2% 10 38,5% 

A veces 8 30,8% 10 38,5% 5 19,2% 

Casi siempre 10 38,5% 9 34,6% 8 30,8% 

Siempre 4 15,4% 2 7,7% 0 0,0% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Es la Incidencia de morosidad que se muestra 
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Figura 2 

Incidencia de morosidad 

 

Nota: Es de la tabla 3 

 
En la tabla 3 y la figura 2, sobre la Incidencia de morosidad, se tiene: 

En la morosidad en las cuentas por cobrar afecta la liquidez financiera de la 

empresa, los trabajadores indicaron el 0,0% Nunca, el 15,4% Casi nunca, 30,8% 

A veces, 38,5% Casi siempre, y 15,4% Siempre. 

Sobre la evaluación a la morosidad en las cuentas por cobrar por la venta de 

mineral y gestiona para reducirla, los encuestados indicaron con el 19,2% Casi 

nunca, 38,5% A veces, 34,6% Casi siempre, y 7,7% Siempre. 

En cuanto a las estrategias de la empresa para reducir la morosidad en las 

cuentas por cobrar de la venta de mineral, los encuestados manifestaron con el 

11,5% Nunca, después el 38,5% Casi nunca, 19,2% A veces y 30,8% Casi 

siempre. 
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4.1.2. Dimensión: Estrategias de tesorería 

a) Planificación de efectivo 

Tabla 4 

Planificación de efectivo 

 

¿La empresa 

planifica para 

asegurar la 

disponibilidad de 

fondos en las 

operaciones de 

venta de mineral? 

¿La planificación de 

efectivo tiene errores 

que no permite 

gestionar 

adecuadamente los 

flujos de caja en la 

venta de mineral? 

¿Los errores en 

las proyecciones 

de efectivo refleja 

la falta de 

disponibilidad en 

la venta de 

mineral? 

N %  N %  N %  

Nunca 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 

Casi nunca 5 19,2% 8 30,8% 5 19,2% 

A veces 4 15,4% 8 30,8% 10 38,5% 

Casi siempre 8 30,8% 10 38,5% 11 42,3% 

Siempre 9 34,6% 0 0,0% 0 0,0% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Se indica la planificación de efectivo 
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Figura 3 

Planificación de efectivo 

 

Nota: Es de la tabla 4 

 

En la tabla 4 y la figura 3, sobre la planificación de efectivo, se tiene: 

En la planificación para asegurar la disponibilidad de fondos en las operaciones 

de venta de mineral, los trabajadores indicaron que el 19,2% Casi nunca, 15,4% 

A veces, 30,8% Casi siempre, y 34,6% Siempre. 

Sobre la planificación de efectivo tiene errores que no permite gestionar 

adecuadamente los flujos de caja en la venta de mineral, los encuestados 

indicaron con el 30,8% Casi nunca, 30,8% A veces, 38,5% Casi siempre, y 0,0% 

Siempre. 

Respecto a los errores en las proyecciones de efectivo refleja la falta de 

disponibilidad en la venta de mineral, los encuestados manifestaron con el 19,2% 

Casi nunca, 38,5% A veces, 42,3% Casi siempre, y 0,0% Siempre.  
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b) Financiamiento a corto plazo 

Tabla 5 

Financiamiento a corto plazo 

 

¿Las estrategias 

de financiamiento 

a corto plazo de 

la empresa son 

efectivas para 

mantener la 

liquidez necesaria 

en la venta de 

mineral? 

¿Qué tan importante 

cree que es el 

financiamiento a 

corto plazo para 

cubrir las 

necesidades 

inmediatas de 

efectivo en la venta 

de mineral? 

¿Las condiciones y 

términos del 

financiamiento a 

corto plazo que la 

empresa garantiza la 

liquidez financiera de 

la empresa? 

N %  N %  N %  

Nunca 3 11,5% 2 7,7% 2 7,7% 

Casi nunca 10 38,5% 4 15,4% 9 34,6% 

A veces 7 26,9% 6 23,1% 8 30,8% 

Casi siempre 6 23,1% 5 19,2% 7 26,9% 

Siempre 0 0,0% 9 34,6% 0 0,0% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. En la tabla se visualiza el financiamiento a corto plazo 
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Figura 4 

Financiamiento a corto plazo 

 

Nota: Es de la tabla 5 

 

En la tabla 5 y la figura 4, sobre el financiamiento a corto plazo, se tiene: 

En las estrategias de financiamiento a corto plazo de la empresa son efectivas 

para mantener la liquidez necesaria en la venta de mineral, los trabajadores 

respondieron con el 11,5% Nunca, después el 38,5% Casi nunca, 26,9% A veces 

y 23,1% Casi siempre. 

Sobre la importancia del financiamiento a corto plazo para cubrir las necesidades 

inmediatas de efectivo en la venta de minera, los trabajadores refieren que el 

7,7% Nunca, el 15,4% Casi nunca, 23,1% A veces, 19,2% Casi siempre, y 34,6% 

Siempre. 

Con relación a las condiciones y términos del financiamiento a corto plazo que la 

empresa garantiza la liquidez financiera de la empresa, los trabajadores 

indicaron el 7,7% Nunca, después el 34,6% Casi nunca, 30,8% A veces y 26,9% 

Casi siempre. 
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4.1.3. Dimensión: Flujo de caja operativo 

a) Ingresos operativos 

Tabla 6 

Ingresos operativos 

 

¿Los ingresos 

operativos generados 

por la venta de 

mineral contribuyen a 

mantener una liquidez 

adecuada en la 

empresa Minera MH? 

¿Qué tan efectivo 

son los ingresos 

operativos de la 

empresa para cubrir 

las necesidades 

financieras a corto 

plazo? 

¿La proyección 

de los ingresos 

operativos por la 

venta de mineral 

no refleja la 

liquidez 

financiera de la 

empresa? 

N %  N %  N %  

Nunca 3 11,5% 2 7,7% 2 7,7% 

Casi nunca 4 15,4% 2 7,7% 8 30,8% 

A veces 10 38,5% 8 30,8% 7 26,9% 

Casi siempre 9 34,6% 9 34,6% 5 19,2% 

Siempre 0 0,0% 5 19,2% 4 15,4% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Los ingresos operativos muestran la tabla 
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Figura 5 

Ingresos operativos 

 

Nota: Corresponde a la tabla 6 

 

En la tabla 6 y la figura 5, sobre los Ingresos operativos, se tiene: 

En los ingresos operativos generados por la venta de mineral contribuyen a 

mantener una liquidez adecuada en la empresa Minera MH, los encuestados 

respondieron con el 11,5% Nunca, después el 15,4% Casi nunca, 38,5% A veces 

y 34,6% Casi siempre. 

Sobre los ingresos operativos de la empresa para cubrir las necesidades 

financieras a corto plazo, los trabajadores indicaron con el 7,7% Nunca, el 7,7% 

Casi nunca, 30,8% A veces, 34,6% Casi siempre, y 19,2% Siempre. 

Con relación a la proyección de los ingresos operativos por la venta de mineral 

no refleja la liquidez financiera de la empresa, los trabajadores manifestaron con 

el 7,7% Nunca, el 30,8% Casi nunca, 26,9% A veces, 19,2% Casi siempre, y 

15,4% Siempre. 
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b) Gastos operativos 

Tabla 7 

Gastos operativos 

 

¿La falta de 

control de los 

gastos operativos 

afectan la liquidez 

financiera de la 

empresa Minera 

MH? 

¿Es eficiente la 

gestión de los gastos 

operativos para 

mantener una 

liquidez adecuada en 

la empresa Minera 

MH? 

¿Los gastos 

operativos 

imprevistos impactan 

la capacidad de la 

empresa para 

gestionar su liquidez 

financiera? 

N %  N %  N %  

Nunca 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 

Casi nunca 6 23,1% 1 3,8% 5 19,2% 

A veces 9 34,6% 15 57,7% 9 34,6% 

Casi siempre 11 42,3% 10 38,5% 11 42,3% 

Siempre 0 0,0% 0 0,0% 1 3,8% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. La tabla describe los gastos operativos 



31 

 

Figura 6 

Gastos operativos 

Nota: Es de la tabla 7 

 

En la tabla 7 y la figura 6, sobre los gastos operativos, se tiene: 

En la falta de control de los gastos operativos afectan la liquidez financiera de la 

empresa Minera MH, los encuestados respondieron con el 0,0% Nunca, después 

el 23,1% Casi nunca, 34,6% A veces y 42,3% Casi siempre. 

Sobre la gestión de los gastos operativos para mantener una liquidez adecuada, 

los encuestados indicaron con el 0,0% Nunca, después el 3,8% Casi nunca, 

57,7% A veces y 38,5% Casi siempre. 

Sobre los gastos operativos imprevistos impactan la capacidad de la empresa 

para gestionar su liquidez financiera, los encuestados manifestaron con el 19,2% 

Casi nunca, 34,6% A veces, 42,3% Casi siempre, y 3,8% Siempre. 
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4.1.4. Dimensión: Solvencia a corto plazo 

a) Ratio de liquidez general 

Tabla 8 

Ratio de liquidez general 

 

¿El ratio de 

liquidez general 

refleja la 

capacidad de la 

empresa Minera 

MH para cubrir 

sus obligaciones 

a corto plazo? 

¿Es confiable el ratio 

de liquidez general 

como indicador de la 

solvencia financiera a 

corto plazo de la 

empresa Minera MH? 

¿El ratio de liquidez 

general no ayuda a la 

empresa a tomar 

decisiones 

financieras sobre la 

gestión de su 

liquidez? 

N %  N %  N %  

Nunca 0 0,0% 1 3,8% 2 7,7% 

Casi nunca 5 19,2% 10 38,5% 3 11,5% 

A veces 11 42,3% 7 26,9% 9 34,6% 

Casi siempre 10 38,5% 8 30,8% 12 46,2% 

Siempre 0 0,0% 0 0,0% 0 0,0% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Se describe el ratio de liquidez general 
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Figura 7 

Ratio de liquidez general 

 

Nota: Es de la tabla 8 

 

En la tabla 8 y la figura 7, sobre la Ratio de liquidez general, se tiene como 

resultado: 

En el ratio de liquidez general refleja la capacidad de la empresa Minera MH para 

cubrir sus obligaciones a corto plazo, los encuestados respondieron con el 0,0% 

Nunca, después el 19,2% Casi nunca, 42,3% A veces y 38,5% Casi siempre. 

Sobre el ratio de liquidez general como indicador de la solvencia financiera a 

corto plazo de la empresa Minera MH, los encuestados indicaron con el 3,8% 

Nunca, después el 38,5% Casi nunca, 26,9% A veces y 30,8% Casi siempre. 

En cuanto al ratio de liquidez general no ayuda a la empresa a tomar decisiones 

financieras sobre la gestión de su liquidez, los encuestados manifestaron con el 

7,7% Nunca, después el 11,5% Casi nunca, 34,6% A veces y 46,2% Casi 

siempre. 
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b) Ratio de capital de trabajo 

Tabla 9 

Ratio de capital de trabajo 

 

¿Los Directivos de 

la empresa le dan 

importancia al 

ratio de capital de 

trabajo para la 

toma de 

decisiones? 

¿El ratio de capital de 

trabajo no refleja 

adecuadamente la 

capacidad de la 

empresa Minera para 

cubrir sus obligaciones 

a corto plazo? 

¿Es confiable el 

ratio de capital de 

trabajo como 

indicador de la 

solvencia 

financiera a corto 

plazo de la 

empresa? 

N %  N %  N %  

Nunca 6 23,1% 4 15,4% 2 7,7% 

Casi nunca 7 26,9% 5 19,2% 8 30,8% 

A veces 3 11,5% 6 23,1% 6 23,1% 

Casi siempre 5 19,2% 7 26,9% 5 19,2% 

Siempre 5 19,2% 4 15,4% 5 19,2% 

Total 26 100,0% 26 100,0% 26 100,0% 

Nota. Se visualiza el ratio de capital de trabajo en la tabla 
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Figura 8 

Ratio de capital de trabajo 

 

Nota: Es de la tabla 9 

 
En la tabla 9 y la figura 8, sobre la Ratio de capital de trabajo, se tiene cómo 

resultado: 

En los directivos de la empresa le dan importancia al ratio de capital de trabajo 

para la toma de decisiones, los encuestados respondieron con el 23,1% Nunca, 

después el 26,9% Casi nunca, 11,5% A veces, 19,2% Casi siempre, y 19,2% 

Siempre. 

Sobre el ratio de capital de trabajo no refleja adecuadamente la capacidad de la 

empresa Minera para cubrir sus responsabilidades a corto plazo, los 

encuestados indicaron con el 15,4% Nunca, después el 19,2% Casi nunca, 

23,1% A veces, 26,9% Casi siempre, y 15,4% Siempre. 

En cuanto al ratio de capital de trabajo como indicador de la solvencia financiera 

a corto plazo de la empresa, los trabajadores indicaron el 7,7% Nunca, el 30,8% 

Casi nunca, 23,1% A veces, 19,2% Casi siempre, y 19,2% Siempre. 
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4.1.5. Efectos de la Venta de mineral en la liquidez financiera 

Tabla 10 

Efectos de la venta de mineral en la liquidez financiera 

 

Frecuenci

a 

Porcentaj

e 

Porcentaje 

válido 

Porcentaje 

acumulado 

Válido Nada 4 15,4 15,4 15,4 

Poco 7 26,9 26,9 42,3 

Bastante 15 57,7 57,7 100,0 

Total 26 100,0 100,0  

Nota. Indica efectos de la venta de mineral en la liquidez financiera 

Figura 9 

Efectos de la Venta de mineral en la liquidez financiera 

 

Nota: Es de la tabla 10 

La respuesta sobre los efectos de la Venta de mineral en la liquidez financiera 

de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023, los trabajadores 

indicaron que hay una incidencia significativa con 57.7% “Bastante”, 26.9% 

“Poco” y 15.4% “Nada”. 
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4.2. Prueba de hipótesis 

4.2.1. De hipótesis general 

Tabla 11 

Pruebas hipótesis general 

 Valor df 

Significación 

asintótica 

(bilateral) 

Chi-cuadrado de Pearson 190,667a 156 ,031 

Razón de verosimilitud 88,962 156 1,000 

Asociación lineal por lineal ,515 1 ,473 

N de casos válidos 26   

Nota: Prueba de hipótesis general 

 

En la tabla 11, tienen un valor p = 0.031 < 0.05. Por eso, se acepta la hipótesis 

alternativa (Ha), significa que la venta de mineral tiene efectos considerables en 

la liquidez financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 

2023. 

4.2.2. De hipótesis especifica 1 

Tabla 12 

Prueba de hipótesis especifica 1 

 Valor df 

Significación 

asintótica 

(bilateral) 

Chi-cuadrado de Pearson 111,656a 84 ,023 

Razón de verosimilitud 72,671 84 ,806 

Asociación lineal por lineal ,079 1 ,778 

N de casos válidos 26   

Nota: Prueba de hipótesis especifica 1 

 



38 

 

En la tabla 12, tienen un valor p = 0.023 < 0.05 de alfa. Por lo que se acepta la 

hipótesis alternativa (Ha), es decir que la venta de mineral tiene efectos 

considerables en el flujo de caja operativo de la Empresa Minera MH Sociedad 

Anónima Cerrada – 2023. 

4.2.3. De hipótesis especifica 2 

Tabla 13 

Pruebas de hipótesis especifica 2 

 Valor df 

Significación 

asintótica 

(bilateral) 

Chi-cuadrado de Pearson 164,667a 132 ,028 

Razón de verosimilitud 86,189 132 ,999 

Asociación lineal por lineal 1,460 1 ,227 

N de casos válidos 26   

Nota: Prueba de hipótesis especifica 2 

 

Los datos de la tabla 13, tienen un valor de p:0,028 < 0,05 de alfa. Se acepta la 

hipótesis alternativa (Ha), por lo que los efectos son razonables de la venta de 

mineral en la solvencia a corto plazo de la Empresa Minera MH Sociedad 

Anónima Cerrada – 2023.  

4.3. Discusión 

Según los resultados de la investigación, las políticas de crédito no están 

funcionando bien, las estrategias de reducir la morosidad no funcionan, la 

planificación de disponibilidad de efectivo no refleja la realidad, no hay 

financiamiento a corto plazo. Los ingresos contribuyen a mantener liquidez 

temporal, pero no se proyecta bien el flujo de caja operativo, los gastos operativos 
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no se controlan bien, el ratio de liquidez general no refleja la capacidad de la 

empresa, el ratio de capital de trabajo no se toma en cuenta para las decisiones. 

Las empresas si manejan bien sus finanzas, el resultados será positivo, tal 

como indica Gordon & Reh (2021), los autores afirman que la adopción de 

estrategias proactivas de gestión de la liquidez, que incluyen la diversificación de 

los ingresos y la mejora de las previsiones financieras, ha permitido a estas 

organizaciones afrontar con mayor habilidad los problemas que plantea la 

volatilidad de los mercados. Este estudio subraya la necesidad de que las 

empresas mineras reaccionen ante las fluctuaciones del mercado para mantener 

suficiente liquidez y garantizar la estabilidad financiera a largo plazo. 

Conisido con lo que manifiesta Berrio (2022), al no seguir un procedimiento 

eficaz de análisis, gestión y control financiero, es evidente que las organizaciones 

no gestionan bien sus finanzas. Esto afecta al flujo de caja de la empresa y puede 

hacer necesario recurrir a préstamos o provocar dificultades para obtener fondos 

de los mercados monetarios. Para lograr mejores resultados en finanzas, 

economía y gestión, se considera esencial en aplicar las estrategias de gestión 

propuestas. Si los directivos de la empresa optan por mejorar los indicadores y el 

proceso financiero global. Esto evitará que la empresa asuma riesgos financieros 

y cumplirá con todas sus obligaciones de plazo corto, lo que les proporcionará 

tranquilidad. 

Del mismo modo coinsido con Hidalgo & Álvarez (2020), reveló que las 

variaciones de costos de los minerales en el mercado mundial tenían un impacto 

en la liquidez de las empresas mineras que operan en Perú. Las conclusiones 

indican que las empresas mineras se enfrentarían a importantes retos para 

mantener su liquidez durante periodos de extrema volatilidad de los precios de 
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los minerales. Esto se debe a la necesidad de ajustar sus estrategias financieras 

para garantizar un flujo de caja suficiente. Como reacción a la volatilidad de los 

precios, las empresas han implementado varias estrategias, incluyendo la 

diversidad de productos y mercados, junto con la utilización de instrumentos 

financieros para mitigar el riesgo de precios, como señalan los autores. 

Al igual lo que indica Mendoza (2020), en resumen, los indicadores de 

evaluación pueden utilizarse para determinar el nivel de liquidez financiera de la 

empresa. Los resultados muestran que la empresa tiene una liquidez global baja, 

lo que sugiere que se enfrenta a problemas de solvencia. En consecuencia, la 

empresa no puede cumplir sus obligaciones al término de cada ejercicio 

financiero. Además, se ha comprobado que la empresa sólo posee bajos 

coeficientes de liquidez, que son desfavorables, lo que indica que sus reservas 

de efectivo no pueden hacer frente plenamente a sus responsabilidades a corto 

plazo. 

De igua forma Argomedo & Nureña (2023), tras una profunda reflexión, la 

gestión financiera tiene éxito, sus niveles de liquidez serán altos. En el crecimiento 

de las ventas, la empresa se enfrenta a dificultades para la financiación y 

gestionar sus recursos. Las elevadas cuentas por cobrar se atribuyen a que no 

hay políticas de cobro. Esto ocurre a pesar del aumento del volumen de ventas. 

La prolongada duración de los cobros a clientes disminuye la probabilidad de 

convertir las cuentas por cobrar en efectivo y afecta a la liquidez de la empresa. 

Lo mismo sucede lo que indica Montoya, (2023), analizó la influencia de 

las fluctuaciones de las ventas de minerales en la gestión de la liquidez de las 

empresas mineras de las zonas rurales de Puno. Descubrió que las empresas de 

estas zonas encontraban obstáculos logísticos y de infraestructura que 
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intensificaban la volatilidad de los precios, complicando así su gestión de la 

liquidez. El estudio afirmaba que las organizaciones deben adoptar estrategias 

financieras innovadoras y mejorar su capacidad de previsión para hacer frente a 

estos retos. 

 

. 
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CONCLUSIONES 

PRIMERA: Se evaluó los efectos de las ventas de mineral en la liquidez 

financiera de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 

2023, de acuerdo a los resultados, la venta de mineral al crédito a 

través de las cobranzas parciales, ha generado liquidez financiera 

temporal, y posteriormente han afectado en la liquidez para atender 

las responsabilidades de la empresa, de acuerdo a la tabla 10 los 

efectos de la Venta de mineral son considerables en 57.7% que 

afecta la liquidez financiera de la empresa. 

SEGUNDA: Se demostró los efectos de la Venta de mineral en el flujo de caja 

operativo de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada – 

2023, según los resultados las ventas de mineral han sido siempre 

al crédito y se ha hecho efectivo con retrasos que ha afectado el 

flujo de la caja. 

TERCERA: Se identificó los efectos de la Venta de mineral en la solvencia a 

corto plazo de la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada 

– 2023, las cuentas por cobrar a los clientes producto de la venta 

de mineral ha afectado en la solvencia a corto plazo de la empresa. 
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RECOMENDACIONES 

PRIMERA:  A la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada implementar 

métodos de créditos estandarizados con una tasa fija para 

mantener una buena relación con los socios así permitiendo que 

las ventas sean de mayor impacto dando como resultado el 

incremento del flujo de tesorería, permitiendo a la empresa cubrir 

diversos gastos obligatorios y poder realizar inversiones 

estratégicas sin sufrir consecuencias negativas importantes. 

SEGUNDA: A la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada verificar y 

ajustar los acuerdos realizados con los socios, permitiendo así un 

cobro eficaz de manera concisa, también establecer estrategias 

que incentiven el pago puntual, lo cual llevara a evaluar los estados 

financieros mediante el flujo de caja dando como resultado la 

capacidad de la empresa de generar ingresos a corto plazo. 

TERCERA: A la Empresa Minera MH Sociedad Anónima Cerrada utilizar un 

método proactivo dentro de las cuales se encuentran los métodos 

de recordatorio amistosos los cuales ayudan a los socios a tener 

en consideración sobre las fechas de pago la cual nos garantiza 

que las cuentas por cobrar sean realizadas a tiempo y con eficacia 

así cumpliendo las obligaciones financieras. 
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ANEXO 1: MATRIZ DE CONSISTENCIA 
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ANEXO 2: INSTRUMENTOS 

Cuestionario 

Con base en su criterio y la leyenda descrita a continuación, elija únicamente 

una de las opciones para cada pregunta. 

1 = Nunca  2 = Casi 

Nunca 

3 = A veces 4 = Casi 

Siempre 

5 = Siempre 

 

Nº PREGUNTAS 1 2 3 4 5 

 VI: Venta de mineral 

Dimensión: Gestión de cuentas por cobrar 

N
u

n
c
a
 

C
a

s
i 

n
u

n
c
a
 

A
 v

e
c
e

s
 

C
a

s
i 

s
ie

m
p

re
 

S
ie

m
p

re
 

1 ¿Son adecuadas las políticas de crédito 

actuales para garantizar el pago oportuno de 

las cuentas por cobrar en la venta de mineral? 

     

2 ¿Son eficaces las políticas de crédito de la 

empresa para reducir el riesgo de 

incobrabilidad en la venta de mineral? 

     

3 ¿Las políticas de crédito de la empresa 

contribuyen a mejorar la liquidez financiera? 

     

4 ¿La morosidad en las cuentas por cobrar 

afecta la liquidez financiera de la empresa? 

     

5 ¿La empresa evalúa la morosidad en las 

cuentas por cobrar por la venta de mineral y 

gestiona para reducirla? 

     

6 ¿Son efectivas las estrategias de la empresa 

para reducir la morosidad en las cuentas por 

cobrar de la venta de mineral? 

     

 Dimensión: Estrategias de tesorería      

7 ¿La empresa planifica para asegurar la 

disponibilidad de fondos en las operaciones de 

venta de mineral? 
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8 ¿La planificación de efectivo tiene errores que 

no permite gestionar adecuadamente los flujos 

de caja en la venta de mineral? 

     

9 ¿Los errores en las proyecciones de efectivo 

refleja la falta de disponibilidad en la venta de 

mineral? 

     

10 ¿Las estrategias de financiamiento a corto 

plazo de la empresa son efectivas para 

mantener la liquidez necesaria en la venta de 

mineral? 

     

11 ¿Qué tan importante cree que es el 

financiamiento a corto plazo para cubrir las 

necesidades inmediatas de efectivo en la 

venta de mineral? 

     

12 ¿Las condiciones y términos del 

financiamiento a corto plazo que la empresa 

garantiza la liquidez financiera de la empresa? 

     

 VD: Liquidez financiera 

Dimensión: Flujo de caja operativo 
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1 ¿Los ingresos operativos generados por la 

venta de mineral contribuyen a mantener una 

liquidez adecuada en la empresa Minera MH? 

     

2 ¿Qué tan efectivo son los ingresos operativos 

de la empresa para cubrir las necesidades 

financieras a corto plazo? 

     

3 ¿La proyección de los ingresos operativos por 

la venta de mineral no refleja la liquidez 

financiera de la empresa? 

     

4 ¿La falta de control de los gastos operativos 

afectan la liquidez financiera de la empresa 

Minera MH? 

     

5 ¿Es eficiente la gestión de los gastos 

operativos para mantener una liquidez 

adecuada en la empresa Minera MH? 
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6 ¿Los gastos operativos imprevistos impactan 

la capacidad de la empresa para gestionar su 

liquidez financiera? 

     

 Dimensión: Solvencia a corto plazo      

7 ¿El ratio de liquidez general refleja la 

capacidad de la empresa Minera MH para 

cubrir sus obligaciones a corto plazo? 

     

8 ¿Es confiable el ratio de liquidez general como 

indicador de la solvencia financiera a corto 

plazo de la empresa Minera MH? 

     

9 ¿El ratio de liquidez general no ayuda a la 

empresa a tomar decisiones financieras sobre 

la gestión de su liquidez? 

     

10 ¿Los Directivos de la empresa le dan 

importancia al ratio de capital de trabajo para 

la toma de decisiones? 

     

11 ¿El ratio de capital de trabajo no refleja 

adecuadamente la capacidad de la empresa 

Minera para cubrir sus obligaciones a corto 

plazo? 

     

12 ¿Es confiable el ratio de capital de trabajo 

como indicador de la solvencia financiera a 

corto plazo de la empresa? 

     

 

Preguntas Nada Poco Bastante 

¿Cuáles son los efectos de la Venta de mineral 

en la liquidez financiera de la Empresa Minera 

MH Sociedad Anónima Cerrada – 2023? 
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ANEXO 3: VALIDEZ DE INSTRUMENTOS 
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