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RESUMEN 

La presente investigación tiene como objetivo principal Determinar cuál es la relación 

entre los tratados de libre comercio con el Producto Bruto Interno del Perú 2000-2020. La 

investigación es de tipo cuantitativo de enfoque correlacional, no experimental, que tiene 

como universo de estudio los tratados de libre comercio y el comercio internacional (X-m; 

BC), durante el periodo comprendido entre los años 2006-2020, así como el comercio 

internacional antes de la entrada en vigencia de los TLC en el periodo 2000-2005, para lo 

que usamos como técnica de recolección de datos el análisis documental y como 

instrumento la ficha de análisis documental (planilla Excel 2021), validada por tes 

expertos. Para el análisis estadístico analizamos el comportamiento de los datos con 

Shapiro Will puesto que los datos son menores a 50, obteniendo como resultado 

comportamiento anormal de datos, y por esta razón aplicamos estadístico no paramétrico, 

Rho de Spearman para correlacional las variables de estudio. Obteniendo como resultado 

la confirmación de las hipótesis específicas, pero demostrando que el PBI no solo depende 

del comercio exterior sino de las otras variables que lo componen como son: Consumo, 

Inversión, Gasto, y la Balanza Comercial. 

Palabras clave: Balanza comercial, exportaciones, importaciones, producto bruto interno, 

Tratado de libre comercio. 

  



xiii 
 

ABSTRACT 

The present research has the primary objective of determining the relationship between 

free trade agreements and Peru's Gross Domestic Product (GDP) from 2000 to 2020. The 

research is quantitative with a correlational approach, non-experimental, focusing on free 

trade agreements and international trade (X-m; BC) during the period from 2006 to 2020, 

as well as international trade before the implementation of free trade agreements from 

2000 to 2005. Data collection was carried out using documentary analysis, with the 

documentary analysis sheet (Excel spreadsheet 2021) as the instrument, validated by three 

experts. For statistical analysis, we examined the data behavior using Shapiro-Wilk 

because the sample size is less than 50, resulting in abnormal data behavior. Therefore, we 

applied a non-parametric statistical test, Spearman's Rho, to correlate the study variables. 

The results confirmed the specific hypotheses but demonstrated that GDP depends not only 

on foreign trade but also on other variables such as Consumption, Investment, Government 

Spending, and the Trade Balance. 

Keywords: Balance of trade, exports, imports, gross domestic product, free trade 

agreement.  
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INTRODUCCIÓN 

En un mundo cada vez más globalizado, los Tratados de Libre Comercio (TLC) han sido 

instrumentos fundamentales para la integración económica entre países. Estos acuerdos 

establecen condiciones preferenciales en el intercambio de bienes y servicios, con el 

objetivo de fomentar el crecimiento económico y la competitividad de las naciones 

involucradas. En el caso del Perú, un país con una economía abierta y orientada a la 

exportación, la firma de TLC ha sido una estrategia crucial para potenciar su participación 

en el comercio internacional. En la presente investigación queremos ver la relación del 

comercio internacional del Perú antes de la firma de tratados de libre comercio, los años 

2000 a 2005 con los años posteriores a las firmas y vigencia de estos acuerdos comerciales, 

los años 2006 a 2020. Para que nos planteamos los siguientes objetivos: como objetivo 

general, “Determinar cuál es la relación entre los tratados de libre comercio con el 

Producto Bruto Interno del Perú 2000-2020” y como objetivos específicos: “Determinar 

qué relación tienen las exportaciones netas con el producto Bruto Interno del Perú”, 

“Determinar qué relación tienen las importaciones netas con el producto Bruto Interno del 

Perú?, “Determinar qué relación tiene la balanza comercial con el Producto Bruto Interno 

del Perú”. 

Este estudio se basará en un análisis cuantitativo de datos económicos, centrándose en la 

evolución del PBI del Perú durante el período comprendido entre 2000 y 2020. Se 

recopilarán datos sobre la firma y entrada en vigor de los 27 Tratados de Libre Comercio 

firmados por el Perú, así como información relevante sobre exportaciones e importaciones 

con los países involucrados en dichos acuerdos. Además, se utilizarán modelos 

econométricos para examinar la relación entre la implementación de los TLC y el 

crecimiento económico del país.  
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CAPÍTULO I 

FORMULACIÓN DEL PROBLEMA 

1.1. Exposición de la situación problemática 

En el mundo muchos países que han suscrito tratados de libre comercio han visto mejoras 

significativas en la calidad de vida de sus ciudadanos por el incremento de la producción, 

más sin embargo en países en vías de desarrollo se sataniza estos acuerdos porque existe la 

creencia de que los países más desarrollados saquean y se llevan los recursos de los países 

menos desarrollados (Mincetur, 2023).  

Por lo que en el presente estudio queremos ver la relación de los tratados de libre 

comercio y su importancia por la generación del Producto bruto Interno (PIB) en el mundo 

por varias razones: expansión del gobierno internacional, eliminando las barreras 

arancelarias y no arancelarias entre los países firmantes, lo que facilita el intercambio de 

bienes y servicios; estímulo a la inversión extranjera directa, al proporcionar un entorno 

más estable y predecible para los inversionistas; promoción de la competitividad, para 

incentivar a las empresas a volverse más competitivas en entornos exigentes; acceso a 

mercados más grandes y diversificados, facilitado la expansión de las empresas y 

diversificando las exportaciones; estimulando la innovación y el desarrollo tecnológico, 

para que las empresas puedan mantenerse competitivas en los mercados internacionales. 

Los tratados de libre comercio (TLC) han sido una parte integral de la política 

económica del Perú en los últimos años. Estos acuerdos buscan fomentar la apertura 
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comercial, facilitar el intercambio de bienes y servicios, y promover el crecimiento 

económico. Sin embargo, es fundamental evaluar cómo estos TLC han afectado el 

desempeño del Producto Bruto Interno (PBI) del país en el período comprendido entre 

2000 a 2020 (MEF, 2024). 

Durante este periodo, el Perú ha sido parte de varios TLC, incluyendo acuerdos con 

países de América Latina, Asia y otros continentes. La apertura a los mercados 

internacionales ha generado expectativas de beneficios económicos, pero también ha 

ocasionado intranquilidad sobre las repercusiones negativas en sectores específicos. 

A pesar de la implementación de múltiples TLC, aún existe incertidumbre sobre la 

magnitud y la naturaleza de su impacto en el PBI del Perú. El problema radica en la 

necesidad de comprender y evaluar de manera integral cómo estos acuerdos comerciales 

han influido en la actividad económica nacional, en términos de crecimiento, sectorial y 

distribución de beneficios; es decir cómo se beneficiaron las regiones con dichos acuerdos 

comerciales, tales como la región Puno (MEF, 2024). 

La comprensión detallada de la relación entre los TLC y el PBI del Perú es esencial 

para informar la toma de decisiones políticas y económicas. Identificar los factores que 

contribuyen al éxito o desafío de estos acuerdos permitirá al gobierno, a las empresas y a la 

sociedad en general adoptar medidas más informadas y estratégicas para aprovechar los 

beneficios del comercio internacional y mitigar consecuencias negativas. 

Por lo tanto, la presente investigación está enfocada en determinar la relación de los 

TLC que suscribió el Perú con el comportamiento del Producto Bruto Interno, es decir su 

incremento o decremento los últimos veinte (20) años 2000-2020 . 

1.2. Formulación del planteamiento del problema 

Teniendo en cuenta la problemática de investigación que nos planteamos en el presente 

estudio, formulamos las siguientes preguntas: 
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1.2.1. Pregunta general 

¿Cuál es la relación de los tratados de libre comercio con el Producto Bruto Interno 

del Perú 2000-2020? 

1.2.2. Preguntas específicas 

 ¿Qué relación tienen las exportaciones netas con el producto Bruto Interno 

del Perú? 

 ¿Qué relación tienen las importaciones netas con el producto Bruto Interno 

del Perú? 

 ¿Qué relación tiene la balanza comercial con el Producto Bruto Interno del 

Perú? 

1.3. Justificación de la investigación 

1.3.1. Justificación teórica 

La investigación sobre los Tratados de Libre Comercio (TLC) y su relación con el 

Producto Interno Bruto (PBI) del Perú reviste una importancia teórica fundamental 

en el ámbito económico. En primer lugar, los TLC representan acuerdos 

comerciales entre países que buscan promover la integración económica y la 

liberalización del comercio internacional. Desde una perspectiva teórica, la 

implementación de estos tratados puede tener un impacto significativo en el 

desempeño económico de un país, incluyendo su PBI. El análisis de esta relación 

implica explorar cómo los TLC afectan los flujos comerciales, la inversión 

extranjera, la competitividad de las industrias locales y la diversificación de la 

economía peruana, entre otros aspectos. 

En segundo lugar, la comprensión de la relación entre los TLC y el PIB del 

Perú puede enriquecer la teoría económica al proporcionar insights sobre los 
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mecanismos específicos a través de los cuales estos acuerdos comerciales influyen 

en el crecimiento económico de un país. Esto podría incluir la identificación de 

sectores económicos clave que se benefician o se ven perjudicados por la apertura 

comercial, así como el examen de las dinámicas macroeconómicas resultantes de 

los cambios en los patrones de comercio internacional. En última instancia, una 

investigación teórica sólida sobre esta relación contribuiría al cuerpo de 

conocimiento económico y proporcionaría orientación para la formulación de 

políticas comerciales más efectivas y beneficiosas para el desarrollo económico 

sostenible del Perú. 

1.3.2. Justificación práctica 

El conocimiento gestado en la presente investigación generara utilidad práctica, en 

cuanto se obtendrá información trascendental para entender de una manera objetiva 

la relación existente entre los tratados de Libre Comercio y la producción nacional 

(PBI) que servirán como fuentes secundarias para las  empresas, que quieran 

invertir en el país  en base a estos datos podrán entender el comportamiento de la 

economía y su rentabilidad y en consecuencia tomar mejores decisiones 

minimizando el riesgo para generar su propia riqueza, así como contribuir con la 

producción nacional. 

Identificar los factores que contribuyen al éxito o desafío de estos acuerdos 

permitirá al gobierno, a las empresas y a la sociedad en general adoptar medidas 

más informadas y estratégicas para aprovechar los beneficios del comercio 

internacional y mitigar posibles consecuencias negativas. 
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1.3.3. Justificación metodológica 

El presente trabajo es importante por su aporte metodológico a la teoría porque, a 

través de procedimientos estructurados con fines de investigación, sienta las bases 

para futuros trabajos en otras áreas que incluyan los procesos mencionados y 

puedan ser replicados. Para beneficio propio y del país 

La importancia metodológica de la presente investigación radica en 

determinar la relación positiva o negativa de los tratados de libre comercio 

celebrados por el Perú con diferentes países en el mundo, basados en el método de 

investigación científica; por lo tanto, la justificación de la presente investigación 

radica en la comprensión detallada de la relación entre los Tratados de Libre 

Comercio y el Producto Bruto Interno del Perú, que es esencial para informar la 

toma de decisiones políticas y económicas. 

1.4. Objetivos 

1.4.1. Objetivo general  

Determinar cuál es la relación entre los tratados de libre comercio con el Producto 

Bruto Interno del Perú 2000-2020 

1.4.2. Objetivos específicos 

 Determinar qué relación tienen las exportaciones netas con el producto 

Bruto Interno del Perú 

 Determinar qué relación tienen las importaciones netas con el producto 

Bruto Interno del Perú 

 Determinar qué relación tiene la balanza comercial con el Producto Bruto 

Interno del Perú 
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1.5. Importancia y alcance de la investigación 

Esta investigación sobre los Tratados de Libre Comercio (TLC) y su relación con el 

Producto Bruto Interno (PBI) del Perú durante los años 2000 a 2010 es crucial para 

entender cómo estos acuerdos han influido en el crecimiento económico del país, 

evaluando tanto los beneficios como los desafíos en diversos sectores. Esta evaluación 

proporciona a los formuladores de políticas una base sólida para tomar decisiones 

informadas sobre futuros tratados y ajustes necesarios, mientras que también permite a las 

empresas desarrollar estrategias más efectivas y ayuda a comprender el impacto general en 

el bienestar social y la competitividad económica. 

El alcance de la investigación sobre los Tratados de Libre Comercio (TLC) y su 

relación con el Producto Bruto Interno (PBI) del Perú entre 2000 y 2010 incluye el análisis 

de cómo estos acuerdos han influido en el crecimiento económico del país durante ese 

período, evaluando los impactos en diversos sectores económicos, la eficacia de las 

políticas públicas asociadas, y las comparaciones internacionales relevantes. También 

examina las repercusiones sociales de los TLC, como el empleo y la inversión extranjera, y 

ofrece recomendaciones para mejorar futuros acuerdos comerciales y mitigar cualquier 

efecto negativo observado. 

1.6. Limitaciones y delimitaciones de la investigación 

1.6.1. Limitaciones 

Las limitaciones de esta investigación sobre los Tratados de Libre Comercio (TLC) 

y su relación con el Producto Bruto Interno (PBI) del Perú entre 2000 y 2010 

incluyen la dificultad de aislar el impacto específico de los TLC del efecto de otras 

variables económicas y políticas, como las fluctuaciones del mercado global y las 

políticas internas cambiantes. Además, la disponibilidad y calidad de los datos 
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pueden variar, afectando la precisión del análisis, y es posible que se pierda 

información relevante sobre impactos sectoriales específicos o efectos a largo 

plazo. También puede haber desafíos para comparar los efectos de los TLC en Perú 

con los de otros países debido a diferencias en los contextos económicos. 

1.6.2. Delimitaciones 

La presente investigación esta delimita para las exportaciones e importaciones, 

balanza comercial del Perú de acuerdo a dos momentos, el primero los indicadores 

arriba mencionados antes de la entrada en vigencia de los TLC durante los años 

2000 a 2005 y el periodo comprendido entre 2006 a 2020 con la entrada en vigencia 

de los TLC. Por lo tanto, la delimitación se da para la balanza comercial y sus 

componentes que cumplan solo las exportaciones con e importaciones que se dieron 

durante los tratados de libre comercio. 

1.7. Hipótesis  

1.7.1. Hipótesis general  

Existe relación entre los tratados de libre comercio con el Producto Bruto Interno 

del Perú 2000-2020 

1.7.2. Hipótesis específicas  

 Las Exportaciones Netas Tienen Relación con el Producto Bruto Interno del 

Perú 

 Las Importaciones Netas Tienen Relación con el Producto Bruto Interno del 

Perú 

 La Balanza Comercial Tiene Relación con el Producto Bruto Interno del 

Perú 
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1.8. Variables e indicadores 

V1 Tratados de Libre Comercio Exportaciones a países con TLC 

Importaciones de países con TLC 

Saldo de las exportaciones menos las importaciones  

V2 Producto Bruto Interno  Tasa de crecimiento del PBI 

1.8.1. Conceptualización de Variables 

• V1 Un Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo entre dos o más 

países para establecer reglas y condiciones que faciliten el intercambio 

comercial entre ellos. Estos acuerdos suelen eliminar o reducir los aranceles 

y barreras no arancelarias a la importación y exportación de bienes y 

servicios entre los países signatarios. (Editorial Etecé, 2020) 

• V2 El Producto Bruto Interno (PBI) es una medida económica que 

representa el valor total de todos los bienes y servicios producidos en un 

país durante un período específico, generalmente un año o un trimestre. Esta 

medida proporciona una indicación del tamaño y la salud general de la 

economía de un país, ya que refleja la actividad económica en términos de 

consumo, inversión, gasto gubernamental y exportaciones netas. (Callen, 

2008). 

 

 

 



23 
 

1.8.2. Operacionalización de las variables  

Tabla 1 
Operacionalización de variables del estudio 

VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES 

Tratados De Libre 

Comercio 

1.1 Exportaciones Netas 

 

1.2 Importaciones Netas 

 

1.3 Balanza Comercial 

1.1.1. Exportaciones a Países 

con TLC  

1.1.2. Importaciones de Países 

con TLC 

1.1.3. Saldo (x-m) 

Producto Bruto Interno 2.1 Crecimiento 

Económico 

2.1.2 Tasa de Crecimiento del 

PBI 

Nota. La tabla muestra las variables del estudio con sus dimensiones e indicadores.  



24 
 

 

 

 

 

 

CAPÍTULO II 

MARCO TEÓRICO 

2.1. Antecedentes del estudio 

2.1.1. A nivel internacional 

García y Hernández, (2020), El propósito de este estudio es mostrar el impacto que 

puede tener la rúbrica del tratado de libre comercio entre Colombia y Japón 

basados en pronósticos de comportamiento. Los acontecimientos históricos en las 

relaciones comerciales de los dos países muestran que Japón se convertirá en una 

gran potencia, el aliado de Colombia, ya que aumentará el nivel de exportaciones y 

el PIB interno. El objetivo general que se plantearon en la presente investigación: 

“Analizar los efectos que han tenido las firmas de los TLC en la economía 

colombiana y cuál sería el impacto al lograrse la firma del acuerdo con Japón”; y 

como objetivos específicos: “Determinar los productos en los que Colombia tiene 

una ventaja competitiva y qué oportunidades comerciales se podrían generar tras la 

firma de un TLC con Japón”, “Conocer los competidores directos que tiene 

Colombia frente al mercado japonés y desglosar los principales productos que 

exportan a Japón”, “Analizar los impactos que han generado los TLC firmados por 

Colombia con el fin de proyectar un resultado que muestre los beneficios 

económicos que el tratado con Japón pueda ofrecer”. 
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Schuschny et al., (2008) en su trabajo de investigación, “Política comercial 

de Chile y los TLC con Asia: evaluación de los efectos de los TLC con japón y 

China” evalúa el impacto de dos tratados de libre comercio con la República China 

y Japón, recién firmados. La investigación tiene en cuenta la vasta red de acuerdos 

bilaterales firmados por Chile y todos los demás países, acuerdos que existían en la 

región antes de diciembre de 2004, una manera de conseguir un valor lo más 

cercano posible a la realidad. Los resultados muestran acuerdos; el comercio 

aumentará las exportaciones al mercado chino y Japón, especialmente en el campo 

de la industria ligera (carne, lácteos y alimentos) y productos agrícolas (frutas y 

verduras). Asimismo, tendrán un impacto positivo a través de la diversidad de 

contenidos. Los aumentos del bienestar medidos por la varianza equivalente serían 

positivos para Chile, alrededor del 0,7% del PIB, mientras que se mantendrían 

prácticamente sin cambios para ambos países asiáticos. 

El principal colofón que se puede extraer es que se encuentra una conexión 

de suplementariedad entre los países rubricantes. Estos pactos también son parte del 

planeamiento de incremento económico de la República de Chile establecido en el 

libramiento comercial y permitiendo que el país se convierta en una propuesta de 

negocios pacífica para el resto de América Latina. De manera similar, Japón podría 

restablecer coparticipación de mercado en América Latina a medida que China 

continúe aumentando su existencia en los mercados regionales y mundiales. 

Insignares y Molinares (2022) el estudio se centró en identificar y analizar 

los costos sociales derivados del Tratado desde la categoría de "vulnerabilidad 

atípica". La investigación se basó en un enfoque cualitativo, revisando la normativa 

y jurisprudencia nacional para evaluar las afectaciones a comunidades étnicas, 
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campesinas y microempresarios. La población objetivo incluyó estos grupos 

sociales, particularmente en escenarios donde la ausencia de herramientas jurídicas 

les impidió proteger sus derechos frente a las desventajas comerciales impuestas 

por el Tratado. El análisis mostró que la falta de previsión estatal en la etapa de 

negociación dejó a estas comunidades expuestas a riesgos económicos y sociales, 

como la pérdida de integridad cultural, dificultades en el acceso a mercados y una 

mayor inseguridad alimentaria. Entre los hallazgos cuantitativos destacaron las 

disminuciones en los precios de exportación agrícola, mientras que 

cualitativamente se concluye la necesidad de fortalecer las garantías legales y el 

apoyo institucional para mitigar la vulnerabilidad estructural de estos sectores. 

Quintana et al. (2023) el análisis evaluó las implicaciones comerciales a 

través de indicadores como intensidad comercial, ventajas comparativas reveladas y 

complementariedad. Con un diseño metodológico ex ante, se usaron bases de datos 

internacionales como UN Contra de y WITS para estudiar los flujos comerciales. 

La población incluida a ambos países, destacando sectores como maquinaria, 

transporte y combustibles minerales con alta complementariedad. 

Cuantitativamente, se identificó un incremento en el comercio bilateral, con 

México creciendo como socio clave de Corea en América Latina. Cualitativamente, 

se concluye que este acuerdo diversificaría la economía mexicana, reduciendo su 

dependencia de Estados Unidos, mientras fortalece su presencia en Asia y potencia 

sectores estratégicos con ventajas comparativas. 

Martínez et al. (2021) el estudio sobre la ejecución del Tratado de Libre 

Comercio entre México y Panamá tuvo como propósito analizar los efectos 

económicos derivados de este acuerdo, que entró en vigor en 2015 tras 15 años de 
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negociaciones. Se empleó una metodología descriptiva basada en el análisis de 

datos comerciales provenientes de fuentes oficiales, como el SAT y el INEGI, para 

evaluar la balanza comercial y los flujos de exportaciones e importaciones entre 

ambos países. La población de análisis incluyó a los sectores productivos 

impactados por el tratado. Los resultados cuantitativos revelaron que, a pesar de un 

incremento del 27.4% en las importaciones de Panamá a México, las exportaciones 

mexicanas no experimentaron un cambio significativo, representando apenas un 

0.000095% del PIB nacional en 2018. Cualitativamente, se conclusiones que el 

tratado no logró equilibrar los beneficios entre las partes, destacándose la necesidad 

de estrategias comerciales más robustas para mejorar el impacto del acuerdo en 

ambos países. 

2.1.2. A nivel nacional 

Rojas (2022) en su estudio establecieron como objetivo general de “Determinar la 

trascendencia de las negociaciones y el impacto económico del TLC Perú-UE en el 

sector agrícola” y se estableció la hipótesis general “El impacto económico del 

TLC Perú-UE en el sector agrícola en 2017-2021 es significativo”. Los resultados 

presentados sobre la importancia de las negociaciones y el impacto económico 

muestran que las negociaciones en realidad aumentan el impacto económico en un 

17%, ya que un aumento en el número de acuerdos comerciales tendría un impacto 

positivo para la economía y los países que realizan las negociaciones. Así mismo 

llega a la conclusión, que las negociaciones y su impacto económico son 

importantes para el desarrollo económico de cada país, ya que facilitan mejores 

acuerdos comerciales, flexibilidad en las compras a la hora de afrontar cuestiones 

comerciales, las decisiones que se tomen impactarán la economía de cada país. 
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Puyana (2020) en su trabajo de investigación: “Implicancia del TLC Perú-

China en la economía peruana durante el año 2001 al 2018”. El autor, analizó el 

impacto del Tratado de Libre Comercio Perú-China en la economía peruana desde 

2001 a 2018, enfocándose en comparar la situación actual y el estado de este 

acuerdo comercial; porque en 2019 se inició una revisión de este acuerdo. De la 

misma manera, se estimó y midió la relación de largo plazo entre variables 

macroeconómicas: exportaciones, importaciones e inversión extranjera directa en 

relación con el producto interno bruto del Perú. Con base en los resultados 

presentados, la conclusión a la que llegó respecto de la hipótesis general, fue que el 

Tratado de Libre Comercio Perú-China contribuyó al crecimiento económico y a 

los factores macroeconómicos del Perú entre 2001 y 2018; ya que la mayoría de las 

variables independientes muestran una relación positiva con el crecimiento 

económico (PIB) del Perú y la evaluación del modelo econométrico (MCO) arroja 

una bondad de ajuste del 99.80%. 

Alca (2022) en su trabajo de investigación titulado: “Impacto del tratado de 

libre comercio firmado entre el Perú y la asociación Europea del libre comercio 

(EFTA) de las exportaciones del Perú en el periodo 2001-2018” El objetivo general 

es determinar si el impacto del tratado de libre comercio  mejoró las exportaciones 

peruanas durante el período 2001-2018, y se propone como hipótesis general se 

planteó “que el impacto del tratado de libre comercio  mejoró las exportaciones 

peruanas en 2001-2018. Investigación de tipo cuantitativo, longitudinal, pre 

experimental, la población se elabora a partir de un conjunto de documentos que 

incluyen 18 datos anuales de exportaciones agrícolas y pesqueras, correspondientes 

al período anterior y posterior a la firma del tratado de libre comercio suscrito entre 

el Perú y la Asociación Europea de Libre Comercio, así como el producto bruto 
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interno total por sector del Perú en el año 2001 a 2018. Se concluye que no existe 

un cambio significativo en las exportaciones entre el período anterior y posterior a 

la entrada en vigor del TLC porque el valor de significancia obtenido de 0,601 

supera el error de 0,05. Sin embargo, con un valor t de 0,534, se puede argumentar 

que el cambio ocurrido fue positivo, es decir, hubo un aumento moderado, pero no 

significativo. 

Baena y Cardona (2019) el análisis tuvo como objetivo destacar las 

características generales de este acuerdo, el cual constituye la mayor zona de libre 

comercio del mundo, en términos de Producto Interno Bruto ( 27,45%), 

exportaciones (37,13%) e importaciones (27,45%) globales. La investigación, con 

un enfoque descriptivo, utilizó datos secundarios obtenidos de bases como la 

Organización Mundial del Comercio y otras fuentes internacionales confiables. La 

población abarcó a los países miembros de la UE y Japón, analizando la relación 

comercial bilateral y global. Los resultados cuantitativos subrayan la relevancia 

económica del tratado, mientras que cualitativamente se concluye que este acuerdo 

representa un paradigma de cooperación entre economías avanzadas, promoviendo 

la liberalización comercial en un contexto global marcado por tensiones 

proteccionistas. 

Deaza et al. (2021) el estudio tuvo como objetivo determinar su impacto en 

el comercio bilateral y la diversificación de las exportaciones colombianas durante 

el período 2010-2019. Empleando un enfoque descriptivo y herramientas de 

análisis como índices de comercio internacional (similitud, complementariedad, 

ventaja comparativa, entre otros), se examinaron los flujos comerciales y las 

potencialidades del acuerdo. La población incluyó los productos intercambiados 



30 
 

entre Colombia y los países centroamericanos, con un enfoque en 97 capítulos 

arancelarios. Los resultados cuantitativos mostraron un incremento significativo en 

las exportaciones colombianas de productos con valor agregado, como productos 

farmacéuticos (que pasaron de 15 a 34 millones de dólares) y maquinaria (de 13 a 

53 millones de dólares). Cualitativamente, se concluye que el tratado ha favorecido 

la diversificación de la oferta exportadora y la competitividad regional, 

destacándose la importancia de fortalecer estrategias de aprovechamiento en 

sectores excluidos del acuerdo, como textiles, para potenciar aún más los beneficios 

económicos. 

Robladillo (2021) el estudio tuvo como objetivo analizar la influencia del 

Tratado de Libre Comercio (TLC) en la competitividad de las pequeñas y medianas 

empresas agroexportadoras del distrito de Los Olivos. , Lima, durante el período 

2014-2019. La investigación aplicó un diseño descriptivo correlacional y se basó en 

una muestra representativa de 57 empresas agroexportadoras. Los resultados 

cuantitativos indicaron una evaluación moderada y significativa (Rho=0.667, 

p<0.01) entre el impacto económico de TLC y la competitividad de las PYMES. 

Específicamente, se controlará que el nivel de exportación, el cumplimiento de 

normas y la generación de empleo derivados de TLC influyen positivamente en la 

competitividad empresarial. Desde una perspectiva cualitativa, el estudio concluye 

que estos acuerdos comerciales benefician a las PYMES al mejorar su acceso a 

mercados internacionales y al fortalecer su capacidad productiva, aunque persisten 

retos como la adaptación a estándares internacionales y la mejora en la 

planificación estratégica. 
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2.1.3. A nivel regional 

Chucuya (2018) en su trabajo de investigación titulado: “Análisis de las 

exportaciones y el crecimiento del PBI de la región puno 19993-2015” , se planteó 

como objetivo general; Objetivo general: “Analizar la relación entre el nivel de 

exportaciones y el Producto Bruto Interno de la Región de Puno de 1993 al 2015”; 

y como objetivos específicos; “Determinar el efecto en las exportaciones frente al 

comportamiento del nivel de precios internacionales de los principales bienes 

exportados por la región Puno de 1993 al 2015”, “Analizar los cambios en las 

exportaciones frente al comportamiento del PBI de los principales socios 

comerciales de 1993 al 2015”, “Describir las variaciones de las exportaciones de la 

región Puno frente a los cambios en el tipo de cambio real y el PBI de la región 

Puno de 1993 al 2015”. En este trabajo de investigación el autor analizó y explicó 

el papel y la importancia de la relación que existe entre nivel exportador y el 

crecimiento del producto bruto interno (PBI) en la región de Puno de 1993 a 2015. 

Los resultados muestran variación de las exportaciones, que juegan un papel 

importante para explicar la evolución del Producto bruto interno real (PBI) de la 

región Puno. Los principales socios comerciales y los niveles de precios 

contribuyen al aumento de las exportaciones, por consiguiente, se incrementa la 

producción de la región. 

2.2. Bases teóricas 

El Tratado de Libre Comercio (TLC) y su impacto en el Producto Bruto Interno (PBI) han 

sido objeto de amplio estudio en la literatura económica, ya que los acuerdos comerciales 

internacionales tienen un efecto directo sobre la producción nacional. Según Krugman y 

Obstfeld (2018), los TLC facilitan la liberalización del comercio, reduciendo barreras 



32 
 

arancelarias y no arancelarias, lo que potencialmente aumenta las exportaciones e impulsa 

el crecimiento económico. Este aumento en la producción nacional se refleja en el PBI, un 

indicador clave de la salud económica de un país. De manera similar, Mankiw (2018) 

sostiene que los acuerdos comerciales pueden estimular el desarrollo económico a través 

de una mayor eficiencia productiva, el acceso a mercados más amplios y la transferencia 

de tecnología. Sin embargo, el impacto de los TLC en el PBI no es uniforme, ya que 

depende de diversos factores como la estructura productiva del país, el nivel de 

competencia y las políticas internas de cada economía. En este contexto, los estudios sobre 

la relación entre los TLC y el PBI contribuyen a comprender cómo las políticas 

comerciales pueden influir en el crecimiento económico y la competitividad a nivel global. 

2.2.1. Tratado de Libre Comercio 

Los Tratados de Libre Comercio (TLC) han desempeñado un papel crucial en el 

escenario económico global, promoviendo la interconexión y la apertura entre 

naciones. Estos acuerdos comerciales buscan facilitar el intercambio de bienes y 

servicios, eliminar barreras arancelarias y promover la cooperación económica 

entre países. A lo largo de las últimas décadas, los TLC han proliferado, 

transformando la dinámica del comercio internacional y generando tanto elogios 

como críticas (Alca, 2022). 

Un Tratado de Libre Comercio es un acuerdo entre dos o más países para 

facilitar el intercambio comercial mediante la eliminación de aranceles y 

restricciones. El objetivo principal es estimular el crecimiento económico al 

aumentar la eficiencia en la asignación de recursos y fomentar la especialización de 

cada nación en áreas donde tiene ventajas comparativas (Callen, 2008). 
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El Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo comercial entre dos o 

más países que busca eliminar barreras al comercio, como los aranceles y las 

restricciones no arancelarias, con el objetivo de facilitar el intercambio de bienes, 

servicios y capitales entre las naciones participantes. . Según Krugman y Obstfeld 

(2018), los TLC son instrumentos clave para la liberalización del comercio global, 

donde los países signatarios se comprometen a reducir o eliminar obstáculos al 

comercio para promover un entorno económico más eficiente y competitivo. La 

ventaja principal de estos acuerdos es que permiten a las naciones acceder a 

mercados internacionales más grandes, incrementar sus exportaciones y fomentar la 

inversión extranjera directa, contribuyendo al crecimiento económico y a la mejora 

de la competitividad. Este proceso de integración económica es esencial para un 

sistema comercial global más interconectado, en el cual las economías pueden 

especializarse según sus ventajas comparativas. 

En el marco de la teoría del comercio internacional, los TLC se basan en el 

principio de ventajas comparativas, un concepto desarrollado por David Ricardo en 

1817, que establece que los países deben especializarse en la producción de bienes 

en los que son relativamente más eficientes y comerciar con otros países que se 

especializan en otros productos. Este enfoque permite a los países maximizar su 

bienestar económico al obtener bienes y servicios a precios más bajos y en mayor 

variedad, lo que, según Helpman (2011), refuerza la idea de que los TLC son 

fundamentales para una mayor eficiencia económica a nivel global. . Los acuerdos 

de libre comercio permiten que cada nación aproveche su ventaja comparativa, lo 

que incrementa la eficiencia productiva y reduce los costos para los consumidores, 

estimulando la innovación y la competencia. Además, los TLC ofrecen 
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oportunidades para que los países pequeños se integren al sistema comercial global, 

elevando su competitividad frente a mercados más grandes. 

Los beneficios económicos de los TLC son ampliamente reconocidos en la 

literatura económica, especialmente en términos de aumento de las exportaciones, 

crecimiento económico y reducción de los precios para los consumidores. Según 

Anderson y van Wincoop (2004), los TLC facilitan un aumento significativo en el 

volumen de comercio al reducir los aranceles y otras barreras comerciales, lo que 

lleva a una mayor especialización y eficiencia en la producción. Además, los 

acuerdos de libre comercio fomentan la inversión extranjera directa al proporcionar 

un marco más estable y predecible para los inversores. Esto es particularmente 

beneficioso para las economías en desarrollo, ya que pueden acceder a mercados 

más amplios y atraer capital extranjero para mejorar sus infraestructuras y 

capacidades productivas. Por otro lado, los consumidores se benefician de una 

mayor oferta de productos a precios más bajos, lo que mejora su bienestar general. 

A pesar de los beneficios, los TLC también han sido objeto de críticas, 

especialmente en lo que respeta a su impacto en la distribución del ingreso y en las 

pequeñas empresas. Stiglitz (2002) señala que los acuerdos de libre comercio 

pueden agravar las desigualdades económicas entre los países desarrollados y en 

desarrollo, ya que los países menos competitivos pueden sufrir pérdidas en sus 

mercados laborales y en ciertos sectores productivos. Además, los pequeños 

productores en los países en desarrollo pueden verse desplazados por empresas 

multinacionales que, al beneficiarse de las condiciones favorables del TLC, 

dominan el mercado. Otro desafío importante señalado por Rodríguez (2014) es 

que los TLC pueden llevar a la dependencia de ciertos sectores y productos, lo que 
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reduce la diversificación económica y hace a los países más vulnerables a los 

cambios en los mercados internacionales. Por lo tanto, si bien los TLC ofrecen 

muchas oportunidades, también requieren políticas complementarias que mitiguen 

sus efectos negativos. 

Desde una perspectiva política, los TLC no solo tienen efectos económicos, 

sino que también influyen en las políticas nacionales de los países signatarios. 

Según Baldwin (2016), los tratados de libre comercio pueden modificar la política 

interna de los países, ya que se ven obligados a armonizar sus normativas y 

regulaciones para cumplir con los términos del acuerdo. Esto incluye la alineación 

de políticas fiscales, laborales, ambientales y de propiedad intelectual. En este 

sentido, los TLC promueven una mayor integración de las economías nacionales a 

través de la convergencia de normativas y políticas. Sin embargo, este proceso 

puede generar tensiones políticas internas, especialmente en los países donde 

ciertos sectores o grupos sociales se ven desfavorecidos por los cambios de 

impuestos por el tratado. Como tal, los gobiernos deben gestionar cuidadosamente 

las negociaciones y los acuerdos para asegurar que los beneficios del libre comercio 

se distribuyan equitativamente entre todos los sectores de la sociedad. 

En los últimos años, los TLC han evolucionado para incluir no solo el 

comercio de bienes y servicios, sino también nuevas áreas como el comercio 

digital, los derechos de propiedad intelectual, la sostenibilidad ambiental y la 

regulación laboral. Según Baldwin y Low (2019), los TLC modernos incorporan 

aspectos no comerciales que buscan abordar los retos de la economía global actual, 

como la digitalización y el cambio climático. Los acuerdos recientes, como el 

Tratado entre México, Estados Unidos y Canadá (T-MEC), reflejan esta nueva 
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orientación, al incluir disposiciones sobre comercio electrónico, derechos laborales 

y protección ambiental. Estos cambios responden a las demandas de un entorno 

global más interconectado y consciente de los desafíos sociales y ambientales. Los 

TLC, por tanto, están dejando de ser acuerdos puramente comerciales y se están 

transformando en herramientas para la integración económica, social y ambiental, 

con el objetivo de generar un crecimiento económico más sostenible y equitativo. 

2.2.1.1. Beneficios de los Tratados de Libre Comercio 

a) Crecimiento Económico: 

 Al eliminar barreras comerciales, los TLC permiten un acceso más fácil a los 

mercados extranjeros, fomentando el crecimiento económico a través de la 

expansión de las exportaciones (Redondo et al., 2016). 

b) Eficiencia y Especialización: 

 Los países pueden concentrarse en la producción de bienes y servicios en los que 

son más eficientes, lo que lleva a una asignación más eficiente de recursos a nivel 

global (Redondo et al., 2016). 

c) Estímulo a la Inversión:  

Los TLC proporcionan un entorno más predecible y seguro para la inversión 

extranjera, ya que reducen la incertidumbre relacionada con las barreras 

comerciales (Uribe, 2007). 

d) Diversificación de Mercados:  

Al diversificar los destinos de exportación e importación, los países pueden reducir 

su dependencia económica de un solo mercado (Uribe, 2007). 
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2.2.1.2.  Desafíos y Críticas 

a) Desigualdades:  

Algunos críticos argumentan que los beneficios de los TLC no se distribuyen 

equitativamente, exacerbando las desigualdades económicas tanto dentro de los 

países como entre ellos (Jaramillo y Tonon, 2023). 

b) Impacto en el Empleo:  

La apertura de los mercados puede llevar a la reubicación de ciertas industrias, 

afectando negativamente a los empleados de sectores menos competitivos 

(Jaramillo y Tonon, 2023).  

c) Impacto Ambiental:  

La búsqueda de eficiencia a veces puede llevar a una menor regulación ambiental, 

generando preocupaciones sobre el impacto ecológico de la producción 

intensificada. 

Los Tratados de Libre Comercio han sido instrumentos clave en la integración 

económica global. A pesar de las críticas y desafíos, su impacto en el crecimiento 

económico y la creación de oportunidades comerciales no puede subestimarse. A 

medida que el mundo sigue evolucionando, la importancia de estos acuerdos en la 

configuración del futuro económico global solo se intensificará, siendo esenciales 

para una cooperación económica sostenible (Jaramillo y Tonon, 2023). 

2.2.2. Producto Bruto Interno 

Según Freedman (1963), el Producto Bruto Interno (PBI), también conocido como 

Producto Interno Bruto, es un indicador económico que representa el valor total de 

todos los bienes y servicios producidos en un país durante un período de tiempo 



38 
 

específico. Es una medida clave que se utiliza para evaluar y comparar el 

rendimiento económico de diferentes países. 

El PBI se calcula de varias maneras, pero la forma más común es sumar el 

valor de la producción de bienes y servicios en un país, descontando el valor de los 

bienes intermedios para evitar el doble conteo. Hay tres enfoques principales para 

calcular el PBI (Freedman, 1963). 

- Enfoque de la producción (o valor agregado): Se suma el valor agregado en 

cada etapa del proceso de producción. 

- Enfoque del gasto: Se suma el gasto total en bienes y servicios finales, 

incluyendo el consumo privado, la inversión, el gasto gubernamental y las 

exportaciones netas (exportaciones menos importaciones). 

- Enfoque del ingreso: Se suma el ingreso total generado por la producción, 

incluyendo salarios, beneficios, impuestos indirectos y depreciación. 

El PBI es una medida importante porque proporciona una visión general de la salud 

económica de un país y su capacidad para generar riqueza. Sin embargo, es 

importante señalar que el PBI tiene limitaciones y no mide directamente la calidad 

de vida, la distribución de ingresos, ni otros aspectos sociales y medioambientales. 

Otros indicadores y medidas complementarias son necesarios para obtener una 

imagen más completa de la situación económica y el bienestar de la sociedad. 

(Banco Central de Reserva del Perú (BCRP, 2020). 

El Producto Bruto Interno (PBI) es un indicador clave para medir la actividad 

económica de un país en un período determinado. Se refiere al valor total de los 

bienes y servicios finales producidos dentro de las fronteras de un país, sin importar 

la nacionalidad de los productores. Según Mankiw (2018), el PBI refleja el nivel de 

producción de una economía y es fundamental para evaluar su crecimiento 
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económico, la efectividad de las políticas gubernamentales y la capacidad de un 

país para generar bienestar para su población. A través de este indicador, se pueden 

comparar diferentes economías, entender su desarrollo relativo y tomar decisiones 

de política económica basadas en datos concretos sobre la producción interna de un 

país. 

Existen tres enfoques principales para calcular el Producto Bruto Interno: el 

enfoque de la producción, el enfoque del ingreso y el enfoque del gasto. En el 

enfoque de la producción, el PBI se mide sumando el valor agregado de todas las 

industrias de la economía. Este enfoque permite conocer qué sectores económicos 

están impulsando la actividad económica. Según Blanchard (2017), el enfoque del 

ingreso, por otro lado, calcula el PBI sumando todos los ingresos generados por la 

producción, como salarios, ganancias y rentas. Finalmente, el enfoque del gasto 

mide el PBI sumando todos los gastos en bienes y servicios finales, dividiéndose en 

consumo, inversión, gasto público y exportaciones netas. Los tres métodos deben 

arrojar el mismo resultado, ya que el valor de los bienes y servicios producidos se 

refleja en los ingresos generados y en los gastos realizados en la economía. 

El Producto Bruto Interno es una herramienta fundamental para evaluar el 

crecimiento económico de un país. El crecimiento económico se refiere al 

incremento del PBI a lo largo del tiempo y se mide generalmente como la tasa de 

variación porcentual anual del PBI real, es decir, ajustada por la inflación. Según 

Solow (2000), el crecimiento económico sostenido es un objetivo clave de la 

política económica, ya que está directamente relacionado con la mejora del nivel de 

vida de la población, el empleo y la inversión. A través del análisis del PBI, los 

economistas pueden identificar las tendencias de expansión o contracción 
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económica, lo que permite la formulación de políticas fiscales y monetarias 

orientadas a estimular el crecimiento o a mitigar las recesiones. Además, el 

crecimiento económico puede reflejar la acumulación de capital físico, humano y 

tecnológico, lo cual es esencial para entender la dinámica de desarrollo a largo 

plazo. 

A pesar de ser un indicador fundamental de la actividad económica, el Producto 

Bruto Interno presenta varias limitaciones, especialmente cuando se utiliza como 

medida del bienestar de una población. Según Sen (1999), el PBI no tiene en cuenta 

la distribución del ingreso, lo que significa que una economía con un PBI alto 

puede esconder grandes desigualdades sociales. Además, el PBI no mide el 

agotamiento de los recursos naturales ni la degradación ambiental, lo que puede 

llevar a una interpretación errónea sobre la sostenibilidad de una economía. Por 

ejemplo, un país puede aumentar su PBI mediante la explotación intensiva de 

recursos no renovables, pero este crecimiento podría no ser sostenible a largo plazo. 

Asimismo, el PBI no captura actividades no remuneradas, como el trabajo 

doméstico o el voluntariado, que contribuyen significativamente al bienestar social. 

El Producto Bruto Interno también está estrechamente relacionado con la balanza 

comercial de un país. La balanza comercial, que mide la diferencia entre 

exportaciones e importaciones, puede influir directamente en el crecimiento del 

PBI. Según Krugman y Obstfeld (2018), cuando un país tiene un superávit 

comercial, las exportaciones aumentan la producción nacional, lo que impulsa el 

PBI. Por el contrario, un déficit comercial implica que el país está importando más 

de lo que exporta, lo que puede reducir el PBI si no está siendo compensado por un 

aumento en la inversión o en el consumo interno. De esta manera, la balanza 

comercial es un componente importante de la ecuación del PBI, especialmente en 
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economías abiertas al comercio internacional, donde el intercambio de bienes y 

servicios es un motor de crecimiento. 

En la actualidad, se reconoce que el Producto Bruto Interno no es suficiente para 

evaluar el desarrollo sostenible de un país, ya que no incorpora aspectos 

ambientales y sociales en su medición. Según Stiglitz, Sen y Fitoussi (2009), el PBI 

ha sido criticado por no considerar la calidad de vida, la equidad social ni el 

impacto ambiental, factores que son cruciales para el desarrollo a largo plazo. El 

desarrollo sostenible implica un enfoque más holístico que vaya más allá de la 

simple acumulación de producción económica. Es por ello que muchos economistas 

y organismos internacionales proponen el uso de indicadores complementarios al 

PBI, como el Índice de Desarrollo Humano (IDH), que incluye variables de 

educación, salud y calidad de vida, y que se ajusta mejor a los objetivos de 

sostenibilidad. y bienestar social. Este enfoque busca un crecimiento económico 

que no comprometa los recursos del futuro y que beneficie equitativamente a toda 

la población. 

2.2.2.1.  Tipos de PBI 

• Producto Bruto Interno (PIB): Es la medida total del valor de mercado de 

todos los bienes y servicios producidos dentro de las fronteras de un país 

durante un período de tiempo específico. El PIB se utiliza para evaluar y 

comparar el tamaño de las economías de diferentes países. Se puede calcular 

utilizando diferentes enfoques, como el enfoque de producción, el enfoque 

del gasto y el enfoque del ingreso (Freedman, 1963). 

• Producto Bruto Interno Per Cápita: Es el PIB total de un país dividido por su 

población. Este indicador proporciona una medida promedio del nivel de 
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ingresos por persona en un país. El PIB per cápita es útil para comparar el 

nivel de desarrollo económico entre diferentes países y para evaluar el 

estándar de vida promedio de la población. Un PIB per cápita más alto 

generalmente indica una mayor capacidad de un país para proporcionar 

servicios y bienes a su población (Casilda, 2018). 

Ambos indicadores, el PIB y el PIB per cápita, son herramientas esenciales para 

entender la salud económica de un país, aunque también tienen limitaciones y no 

capturan aspectos más amplios del bienestar social, la distribución de ingresos y 

otros factores importantes para evaluar la calidad de vida de la población (Casilda, 

2018). 

2.2.2.2.  Exportaciones 

Para Porter (2008), las exportaciones se refieren a la venta de bienes y servicios 

producidos en una nacion a compradores extranjeros o a entrega de dichos bienes y 

servicios fuera de las fronteras nacionales. En otras palabras, las exportaciones son 

la salida de productos y servicios de un país con destino a otro. 

El proceso de exportación implica la transferencia legal de bienes y 

servicios de un país a otro, generalmente a través de transacciones comerciales. Las 

exportaciones desempeñan un papel fundamental en la economía global al permitir 

que los países se especialicen en la producción de bienes y servicios en los que 

tienen ventajas comparativas, y al mismo tiempo, importen productos que otros 

países producen más eficientemente (Reyes et al., 2007). 
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2.2.2.3.  Elementos de las Exportaciones 

• Bienes y Servicios: Las exportaciones pueden consistir en bienes tangibles, 

como productos manufacturados, maquinaria, alimentos, entre otros, así 

como en servicios intangibles, como servicios financieros, turismo, 

consultoría, y tecnologías de la información (Reyes et al., 2007). 

• Balanza Comercial: El valor total de las exportaciones de un país se 

compara a menudo con el valor de sus importaciones para determinar su 

balanza comercial. Un superávit comercial se produce cuando las 

exportaciones son mayores que las importaciones, mientras que un déficit 

comercial ocurre cuando las importaciones superan a las exportaciones. 

• Impacto Económico: Las exportaciones son un componente esencial del 

crecimiento económico y pueden tener un efecto duradero en la creación de 

empleo, la inversión y la prosperidad económica de un país. Las empresas 

que participan en el comercio internacional mediante las exportaciones, 

pueden expandirse a mercados y oportunidades de negocio. 

• Políticas Comerciales: Los gobiernos suelen jugar un papel importante en 

facilitar y regular las exportaciones. Esto puede incluir la implementación 

de acuerdos comerciales bilaterales o multilaterales, la eliminación o 

reducción de barreras arancelarias y no arancelarias, y el establecimiento de 

políticas que fomenten la competitividad de las empresas exportadoras. 

Las exportaciones son un componente vital del comercio internacional y 

desempeñan un papel crucial en la economía global al facilitar la interconexión 

entre países y estimular el crecimiento económico (Reyes et al., 2007). 
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2.2.2.4.  Exportaciones Netas 

Las exportaciones netas, también conocidas como saldo comercial, se refieren a la 

diferencia entre el valor de las exportaciones y el valor de las importaciones de 

bienes y servicios de un país en un período de tiempo determinado. Este indicador 

es parte de la fórmula utilizada para calcular el Producto Bruto Interno (PBI) en el 

enfoque del gasto (Krugman et al., 2012). 

La fórmula básica es la siguiente: 

Exportaciones Netas=Exportaciones−Importaciones. 

En términos económicos, un país tiene un superávit en exportaciones netas cuando 

el valor de sus exportaciones es mayor que el valor de sus importaciones. Por otro 

lado, se tiene un déficit en exportaciones netas cuando el valor de las importaciones 

supera al de las exportaciones (Urcia y Vivanco, 2022). 

Interpretación: 

• Superávit en Exportaciones Netas: Indica que el país está exportando 

más de lo que está importando. Puede sugerir una posición económica 

sólida, ya que el país está generando ingresos a través de las exportaciones. 

• Déficit en Exportaciones Netas: Muestra que el país está importando más 

de lo que está exportando. Un déficit puede deberse a una mayor demanda 

de bienes y servicios extranjeros o a una disminución de la competencia 

efectiva de los productos nacionales en el mercado. 

El concepto de exportaciones netas se utiliza en el contexto del cálculo del PBI para 

el enfoque del gasto, donde el PBI se representa como la suma del consumo, la 

inversión, el gasto público y las exportaciones netas. En este enfoque, las 
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exportaciones netas reflejan cómo las transacciones internacionales afectan la 

producción y el ingreso en un país (Krugman et al., 2012). 

2.2.2.5.  Importaciones 

Las importaciones se refieren a la introducción de bienes y servicios extranjeros en 

un país con el propósito de consumirlos, utilizarlos en la producción o revenderlos 

en el mercado doméstico. Las importaciones son una parte fundamental del 

comercio internacional y permiten a los países obtener productos que no producen o 

no producen eficientemente (Krugman et al., 2012). 

Algunos aspectos clave relacionados con las importaciones son: 

• Bienes y Servicios: Las importaciones pueden incluir una amplia variedad 

de bienes tangibles, como productos manufacturados, materias primas y 

bienes de consumo, así como servicios intangibles, como servicios 

financieros, turismo y consultoría (Redondo et al., 2016). 

• Balanza Comercial: La balanza comercial de un país es la diferencia entre 

el valor de sus exportaciones e importaciones. Un país tiene un superávit 

comercial cuando exporta más de lo que importa y un déficit comercial 

cuando importa más de lo que exporta (Redondo et al., 2016). 

• Impacto Económico: Las importaciones afectan la economía de un país 

de diversas maneras. Pueden ofrecer una mayor variedad de productos a 

los consumidores, proporcionar insumos clave para la producción y 

permitir a las empresas acceder a tecnologías y recursos que no están 

disponibles localmente (Redondo et al., 2016). 

• Política Comercial: Los gobiernos suelen implementar políticas 

comerciales para regular las importaciones. Esto puede incluir la 
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imposición de aranceles (impuestos a la importación), cuotas (límites a la 

cantidad de bienes que se pueden importar) y regulaciones para proteger la 

industria nacional o para cumplir con acuerdos internacionales (Redondo 

et al., 2016). 

• Tipo de Cambio: Las importaciones también están vinculadas al tipo de 

cambio, ya que el valor de las importaciones se expresa generalmente en la 

moneda local. Las fluctuaciones en los tipos de cambio pueden afectar el 

costo de las importaciones y, por lo tanto, su impacto en la economía 

(Redondo et al., 2016). 

En resumen, las importaciones son una parte esencial del comercio internacional y 

desempeñan un papel vital en la economía de un país al proporcionar acceso a 

bienes y servicios que no están disponibles localmente y al influir en la balanza 

comercial y otros indicadores económicos (Redondo et al., 2016). 

2.2.2.6. Importaciones Netas 

Importaciones netas" se refiere a la diferencia entre el valor total de las 

importaciones y el valor total de las exportaciones de un país en un período de 

tiempo determinado. Este concepto se utiliza comúnmente en la contabilidad 

nacional y se incorpora en la fórmula del Producto Interno Bruto (PIB) bajo el 

enfoque del gasto (Krugman et al., 2012). 

La fórmula básica es: 

Importaciones Netas=Exportaciones−ImportacionesImportaciones Netas=Exportaci

ones−Importaciones 
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Interpretación: 

• Superávit en Importaciones Netas: Ocurre cuando el valor de las 

exportaciones de un país es mayor que el valor de sus importaciones. Esto 

indica que el país está exportando más de lo que está importando, lo cual 

puede contribuir a un superávit comercial. 

• Déficit en Importaciones Netas: Ocurre cuando el valor de las 

importaciones de un país es mayor que el valor de sus exportaciones. Un 

déficit en importaciones netas indica que el país está comprando más 

bienes y servicios del extranjero de lo que está vendiendo, lo que se 

traduce en un déficit comercial. 

La balanza comercial, que es la diferencia entre las exportaciones e importaciones, 

puede tener un impacto significativo en la economía de un país. Un superávit en 

importaciones netas puede contribuir a un aumento en las reservas de divisas y a 

una mayor capacidad para invertir en el extranjero, mientras que un déficit puede 

requerir financiamiento a través de endeudamiento o desinversión en activos 

extranjeros (Irwin, 2020). 

Es importante tener en cuenta que las importaciones netas son solo una parte de la 

ecuación económica más amplia y deben considerarse en conjunto con otros 

indicadores y factores para obtener una comprensión completa de la salud 

económica de un país. 

2.2.2.7.  Balanza Comercial 

La balanza comercial es un indicador económico fundamental que refleja la 

diferencia entre el valor de las exportaciones y el valor de las importaciones de un 

país en un período específico. Este componente esencial de la contabilidad nacional 
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ofrece una visión clave de la posición económica de una nación en el escenario 

mundial. A través de su análisis, se puede comprender la dinámica del comercio 

internacional, los desafíos económicos y las estrategias para el crecimiento 

sostenible (BCRP, 2024). 

La balanza comercial se calcula mediante la fórmula: 

Balanza Comercial=Exportaciones−Importaciones 

Tipos de Balanza Comercial: 

• Superávit Comercial: Se genera cuando las exportaciones son mayores que 

las importaciones, indicando que la nación está vendiendo más de lo que 

está comprando. Esto puede conducir a un aumento en las reservas de 

divisas.  

• Déficit Comercial: Se genera cuando las importaciones son mayores que 

las exportaciones. Un déficit puede señalar que la nación está consumiendo 

más de lo que está produciendo y podría requerir financiamiento externo. 

Importancia de la Balanza Comercial: 

• Indicador de Competitividad: Una balanza comercial positiva puede 

indicar la competitividad de una nación en la producción de bienes y 

servicios, mientras que un déficit puede sugerir dependencia de bienes 

extranjeros (Uribe, 2007). 

• Impacto en el Tipo de Cambio: Las tendencias en la balanza comercial 

pueden influir en el tipo de cambio de la moneda nacional, afectando la 

competitividad de las exportaciones e importaciones (Uribe, 2007). 

• Crecimiento Económico: Un superávit sostenido puede contribuir al 

crecimiento económico a través de la acumulación de activos extranjeros, 
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mientras que un déficit podría requerir endeudamiento o inversión 

extranjera (Uribe, 2007). 

Factores que Influyen en la Balanza Comercial: 

• Política Comercial: Acuerdos comerciales, aranceles y regulaciones pueden 

afectar las exportaciones e importaciones. 

• Tipo de Cambio: Fluctuaciones en las tasas de cambio pueden alterar la 

competitividad de los productos en el mercado internacional. 

• Demanda Externa: La demanda global de bienes y servicios afecta 

directamente las exportaciones de un país. 

• Estructura Productiva: La diversificación y especialización de la 

producción nacional influyen en la oferta de exportaciones. 

Por lo tanto, la balanza comercial es un indicador clave que ofrece una ventana a la 

economía de un país. Su análisis profundo no solo permite evaluar la salud 

económica, sino que también orienta las políticas comerciales y estrategias para 

fomentar el desarrollo sostenible. En un mundo cada vez más interconectado, 

entender la balanza comercial es esencial para navegar por los desafíos y 

aprovechar las oportunidades en la economía global (Morales, 2018). 

2.2.2.8. Crecimiento Económico 

El crecimiento económico es un concepto que se refiere al aumento sostenido y a 

largo plazo en la producción de bienes y servicios de una economía. Este fenómeno 

se mide generalmente a través del Producto Bruto Interno (PBI), que es el valor 

total de todos los bienes y servicios producidos en un país en un período específico 

(Bhagwati, 2008). 
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El crecimiento económico implica una expansión de la capacidad 

productiva de una nación, lo que conduce a un aumento en el nivel de vida, la 

generación de empleo, y la mejora en las condiciones económicas de la población. 

Este proceso no solo implica una simple acumulación de bienes y servicios, sino 

también mejoras en la eficiencia, la productividad y la innovación (Bhagwati, 

2008). 

Factores Asociados con el Crecimiento Económico: 

• Aumento del PBI: El crecimiento económico se refleja en un incremento 

constante del PBI. Este aumento puede ser resultado de una mayor 

producción en sectores como la agricultura, la industria y los servicios. 

• Desarrollo Tecnológico: La adopción y creación de nuevas tecnologías 

contribuyen significativamente al crecimiento económico. Las innovaciones 

permiten mejoras en la eficiencia, la calidad de los productos y la creación de 

nuevos sectores industriales. 

• Inversión en Capital: La acumulación de capital físico, que incluye 

infraestructuras, maquinaria y equipo, es esencial para el crecimiento 

económico. La inversión en estos activos aumenta la capacidad productiva de 

una economía. 

• Capital Humano: El nivel educativo y la formación de la fuerza laboral son 

factores críticos. Un capital humano bien educado y capacitado puede 

aumentar la productividad y la capacidad de innovación de una nación. 

• Estabilidad Macroeconómica: Un entorno macroeconómico estable, 

caracterizado por políticas fiscales y monetarias equilibradas, baja inflación y 

un sistema financiero sólido, favorece el crecimiento económico sostenible. 



51 
 

• Comercio Internacional: La participación en el comercio internacional 

puede impulsar el crecimiento económico al permitir el acceso a mercados 

más amplios y fomentar la especialización productiva. 

Es importante destacar que el crecimiento económico no resuelve automáticamente 

todos los problemas sociales. La distribución equitativa de los beneficios, la 

sostenibilidad ambiental y otros aspectos éticos deben tenerse en cuenta para 

garantizar que el crecimiento sea inclusivo y sostenible a largo plazo. 

En conclusión, el crecimiento económico es un fenómeno complejo determinado 

por una interacción de factores. Comprender la influencia de variables como el 

capital humano, la inversión, la estabilidad macroeconómica y el comercio 

internacional es esencial para formular estrategias políticas que impulsen el 

desarrollo económico sostenible. Un enfoque holístico que considere aspectos 

éticos y sociales es necesario para garantizar que el crecimiento económico 

beneficie a toda la sociedad. Este análisis proporciona una base sólida para futuras 

investigaciones y la toma de decisiones políticas (García y Hernández, 2020). 

Tasa de Crecimiento del Producto Bruto Interno 

La tasa de crecimiento del Producto Bruto Interno (PBI) es un indicador que mide 

el cambio porcentual en el valor total de la producción de bienes y servicios de un 

país en un período de tiempo específico. Esta tasa se expresa como un porcentaje y 

proporciona información clave sobre la dinámica de la economía de una nación 

(Rodrik, 2011). 

La fórmula básica para calcular la tasa de crecimiento del PIB es: 

Tasa de Crecimiento del PIB = �𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃 𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓𝑓 −𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃 𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼𝐼
𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃𝑃 𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖𝑖

�  𝑋𝑋 100  

Donde: 

• PBI final: El valor del Producto Bruto Interno al final del período de tiempo. 
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• PBI inicial: El valor del Producto Bruto Interno al comienzo del mismo 

período de tiempo. 

Interpretación: 

• Si la tasa de crecimiento del PBI es positiva, indica un crecimiento 

económico. 

• Si la tasa de crecimiento del PBI es negativa, indica una contracción 

económica o una recesión. 

Factores que Influyen en la Tasa de Crecimiento del PBI: 

• Inversión: La cantidad de inversión en capital físico (maquinaria, 

infraestructuras) y capital humano (educación, formación) puede influir 

significativamente en el crecimiento económico (Redondo et al., 2016). 

• Consumo: El comportamiento de los consumidores, su capacidad de gasto y 

la confianza en la economía afectan el crecimiento. 

• Exportaciones e Importaciones: El comercio internacional y el saldo 

comercial pueden impactar la tasa de crecimiento del PBI. 

• Políticas Gubernamentales: Las políticas fiscales y monetarias 

implementadas por el gobierno pueden potenciar o limitar la actividad 

económica. 

• Tecnología e Innovación: El avance tecnológico y la innovación pueden 

impulsar la eficiencia y productividad, contribuyendo al crecimiento 

económico. 

Importancia de la Tasa de Crecimiento del PBI: 

• Indicador del Desempeño Económico: La velocidad de crecimiento del PBI 

se considera un indicador crucial del desempeño económico de un país. 



53 
 

• Planificación y Política Económica: Los responsables de la toma de 

decisiones utilizan esta tasa para planificar estrategias y políticas económicas. 

• Comparaciones Internacionales: Facilita comparaciones entre países y 

evalúa su progreso económico relativo. 

En resumen, la tasa de crecimiento del PBI es un indicador crucial que proporciona 

información valiosa sobre la salud económica de un país y su dirección a lo largo 

del tiempo (Schuschny et al., 2008). 

2.3. Marco conceptual 

Balanza comercial; es un marcador económico que muestra la brecha entre el costo de las 

exportaciones y las importaciones de bienes de un país durante un período determinado. 

Una balanza comercial positiva (superávit comercial) se produce cuando las exportaciones 

superan a las importaciones, lo que suele ser señal de un buen desempeño económico en 

términos de comercio exterior. En cambio, un déficit comercial, donde las importaciones 

superan a las exportaciones, puede generar preocupaciones sobre la sostenibilidad 

económica y la dependencia de productos extranjeros, lo que podría afectar la estabilidad 

financiera del país a largo plazo. 

Crecimiento económico; se refiere al aumento sostenido en el Producto Bruto Interno 

(PBI) de un país a lo largo del tiempo, generalmente expresado en términos porcentuales 

anuales. Un crecimiento positivo indica una expansión de la actividad económica, lo cual 

suele estar asociado con el incremento de la producción, el empleo, la inversión y la 

mejora en los niveles de vida de la población. El crecimiento económico no solo refleja el 

aumento de la riqueza, sino también la capacidad del país para generar oportunidades 

laborales y mejorar la calidad de los servicios públicos y privados. Sin embargo, es 



54 
 

importante considerar que el crecimiento económico debe ser inclusivo y sostenible para 

generar beneficios duraderos. 

Exportaciones netas; se refieren a la diferencia entre los bienes y servicios que un país 

vende al exterior (exportaciones) y los que compran en otros países (importaciones). Un 

valor positivo de exportaciones netas indica que un país exporta más de lo que importa, lo 

que puede reflejar una economía con un sector productivo competitivo. En cambio, cuando 

las exportaciones netas son negativas, el país depende más de las importaciones que de sus 

propias exportaciones, lo que podría tener implicaciones para su balanza comercial y para 

el crecimiento económico a largo plazo. 

Importaciones netas; son la cantidad de bienes y servicios que un país adquiere de otros 

países en comparación con los que exporta. Un aumento en las importaciones netas puede 

indicar una mayor demanda interna de productos extranjeros, lo cual puede estar vinculado 

al crecimiento económico o la falta de producción local en ciertas áreas. Sin embargo, un 

aumento desmedido de las importaciones netas sin un incremento correspondiente en las 

exportaciones puede generar desequilibrios en la balanza comercial y en la estabilidad 

económica del país. 

Producto Bruto Interno (PBI); es una medida del valor total de los bienes y servicios 

finales producidos dentro de un país durante un período específico, generalmente un año o 

un trimestre. Es un indicador fundamental para evaluar el tamaño y la salud económica de 

una nación, ya que refleja la producción total de la economía. El PBI puede medirse de 

diferentes formas, como el enfoque de gasto (suma de consumo, inversión, gasto público y 

exportaciones netas) o el enfoque de valor agregado (suma del valor añadido por cada 

sector económico). Este indicador es crucial para tomar decisiones políticas y económicas, 

ya que proporciona una visión global de la actividad económica. 
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Tratados de Libre Comercio (TLC); son acuerdos entre países que buscan facilitar el 

intercambio de bienes y servicios, eliminando o barreras reductoras arancelarias y no 

arancelarias. Estos acuerdos tienen como objetivo principal fomentar el comercio bilateral, 

promoviendo la inversión extranjera, la competitividad y la integración económica entre 

los países firmantes. A través de estos tratados, se busca un entorno de negocios más libre y 

transparente, donde se protegen los derechos de propiedad intelectual, se establecen 

mecanismos de resolución de disputas y se favorece el acceso a mercados internacionales. 
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CAPÍTULO III 

METODOLOGÍA DE LA INVESTIGACIÓN 

3.1. Enfoque de la investigación 

La presente investigación tiene el enfoque cuantitativo, pues nos centramos en la 

recopilación y análisis de datos numéricos Hernández et al. (2018), como son el producto 

bruto interno y su comportamiento luego de los tratados de libre comercio firmados por el 

Perú con diferentes países del mundo. 

3.2. Método o métodos aplicados en la investigación 

Aplicamos el método deductivo, por ser un enfoque lógico para llegar a conclusiones 

específicas a partir de teorías generales, siguiendo el razonamiento deductivo, basado en la 

lógica formal que va desde lo general hasta lo específico; usamos el método analítico 

porque nuestra investigación está centrada en el análisis sistemático del problema de 

instigación planteado (Vara-Horna, 2010). 

3.3. Tipo de investigación 

Nuestro trabajo de investigación es del tipo aplicada, de enfoque cuantitativo, de acuerdo a 

Nieto (2018), de acuerdo a los métodos cuantitativos (que decimos de un conjunto de 

procesos) son continuos y probado. Cada paso precede al siguiente y no podemos 

"saltarnos" ni evitar pasos, el orden es en rigor, podemos redefinir ciertas etapas parte de la 

idea, trazar límites y, una vez trazados los límites, identificar objetivos y preguntas de 

investigación. 
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En la presente investigación abordamos un problema práctico y buscamos 

contribuir con soluciones tangibles. Nuestro problema se concentra en los convenios 

internacionales firmados entre el Perú y otros países para el desarrollo del comercio 

internacional y el incremento de la producción nacional y lo que deseamos es conocer en 

qué medida se relacionan estas dos variables para poder sugerir soluciones prácticas. 

3.4. Nivel de investigación 

La presente investigación es de nivel correlacional, de acuerdo a Hernández et al. (2018) El 

grado de correlación causalidad puede limitarse a establecer una relación entre variables 

sin determinar el significado de la relación causal ni intentar analizar la relación causal. Si 

se limitan a relaciones no causales, se basan en enfoques e hipótesis correlacionales; de 

manera similar, cuando intentan evaluar relaciones causales. 

3.5. Diseño de investigación 

Diseño de investigación transversal, los estudios transversales recopilan información en un 

formato uniforme, en un solo momento. Su finalidad es describir variables y examinar sus 

frecuencias y relaciones en un instante dado. Es como capturar una imagen de cualquier 

cosa que sucede que sucede (Hernández et al., 2018).  

En nuestra investigación los datos son tomados en un mismo momento para ser 

descritos y correlacionados con nuestra variable de estudio. 

3.6. Población y muestra 

3.6.1. Población  

La población del presente estudio está conformada por los países que tiene un 

tratado de libre comercio con el Perú, es decir son cuarenta y cuatro (44) países con 

los que se tiene un TLC, haciendo un total de 17 TLC firmados; con trece (13) 

países y con dos bloques económicos, la Unión Europea con veinte siete países (27) 

y la EFTA conformada por cuatro (4) países. 
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Tabla 2 
Población conformada por 44 países que tienen un TLC con el Perú 

N ° TLC Perú-País Fecha de Firma del 
TLC 

Entrada en vigencia del 
TLC 

1 Chile 22 de agosto de 2006 1 de marzo de 2009 
2 México  6 de abril de 2011 1 de febrero de 2012 
3 Estados unidos 12 de abril de 2006 1 febrero 2009 
4 Canadá 29 mayo de 2008 1 agosto 2009 
5 Singapur 29 de mayo de 2008 1 de agosto de 2009 
6 China 28 de abril de 2009 1 de marzo de 2010 
7 Tailandia 2004 y 2010 31 de diciembre de 2011 
8 Japón 31 de mayo de 2011 1 de marzo de 2012 
9 Panamá 9 de marzo de 2012 1 de mayo de 2012 
10 Costa Rica 26 de mayo de 2011 1 de junio de 2013 
11 Honduras 29 de mayo de 2015 01 de enero de 2017 
12 Guatemala 10 de setiembre de 2010 16 de octubre de 2010 
13 AP. Singapur El 26 de enero de 2022 22 de febrero del 2023 
 Unión Europea 26 de julio de 2012  1 de marzo de 2013 

14 Alemania 
15 Austria 
16 Bélgica  
17 Bulgaria 
18 Chipre 
19 Croacia 
20 Dinamarca 
21 Eslovenia 
22 España 
23 Estonia 
24 Finlandia 
25 Francia 
26 Grecia 
27 Hungría 
28 Irlanda 
29 Italia 
30 Letonia 
31 Lituania 
32 Luxemburgo 
33 Malta 
34 Holanda 
35 Polonia  
36 Portugal 
37 Republica Checa 
38 República Eslovaca 
39 Rumania 
40 Suecia 
 EFTA 24 de junio de 2010 

 
1 de Julio de 2011 
 41 Suiza 

42 Liechtenstein 
43 Islandia 
44 Noruega 

Nota. La tabla muestra la población de los distintos países que tienen tratados con el Perú. 
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3.6.2. Muestra 

El tamaño de muestra está dado por la totalidad de países que tienen un TLC 

vigente con el Perú, dado que son un número bajo y para obtener un resultado más 

exacto trabajaremos con todo el universo. Por lo tanto, la muestra está constituida 

por los 44 países. 

3.7. Técnica e instrumentos de recolección de información 

3.7.1. Técnica de la investigación 

La técnica de recolección de datos del presente estudio es el análisis documental, 

puesto que estudiaremos los Tratados de Libre Comercio y su relación con el 

Producto Bruto Interno durante los años 2000 a 2005 y los años 2006 a 2020, es 

decir diez años antes del primer acuerdo comercial y durante los diez últimos años 

(Vásquez et al., 2006). 

3.7.2. Instrumento de la investigación 

El instrumento a usar es la ficha de análisis documental, en nuestro caso la ficha 

será una planilla Excel en la que recopilaremos los datos de la página oficial de 

Banco Central de Reserva del Perú y del Ministerio de Comercio Exterior y 

Turismo (Vásquez et al., 2006). 

3.8. Validez y confiabilidad del instrumento de la investigación 

3.8.1. Validez de los instrumentos 

Se refiere al grado en que un instrumento mide realmente lo que pretende medir. 

Un instrumento válido asegura que las preguntas, ítems o pruebas están alineadas 

con los objetivos del estudio y representan con precisión el fenómeno en 

investigación. 
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Tabla 3 
Validación de instrumento de investigación mediante juicio de expertos 

EXPERTOS ESPECIALIDAD GRADO ACADEMICO 

Apolinar Flores Lucana Lic. en Administración 
Doctor en 

Administración 

Roberto Paye 

Colquehuanca 
Lic. en Administración 

Doctor en 

Administración 

Efraín Barrantes Sánchez 
Contador Público 

Colegiado 

Doctor en Contabilidad 

y Finanzas 

Nota. La tabla muestra los validadores del instrumento de investigación. 

3.8.2. Confiabilidad de los instrumentos 

Es la consistencia y estabilidad de los resultados obtenidos en el estudio al aplicar 

el instrumento en diferentes momentos o contextos. Un estudio confiable garantiza 

que los resultados no son producto de errores aleatorios y pueden ser replicados 

bajo las mismas condiciones. 

3.9. Diseño de la estrategia para la prueba de hipótesis 

Las hipótesis planteadas en el presente trabajo, serán contrastadas analizando el 

comportamiento de los datos con  el paquete estadístico SPSS 27, haciendo uso de 

Colgomorov  Smirnov,  si los datos son mayores a cincuenta (50) y ShapiroWilk si los 

datos son menores a cincuenta (50), dependiendo del comportamiento de los datos, es decir 

si el comportamiento es normal usaremos la correlación de Spearman y si los datos se 

comportan de manera anormal usaremos Rho de Spearman, para correlacionarlos con 

nuestras variables de estudio y así poder lograr los objetivos planteados en nuestra 

investigación.  
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CAPÍTULO IV 

RESULTADOS 

4.1. Presentación, análisis e interpretación de los datos 

A continuación, se presentan los hallazgos del estudio en la investigación, estructurados en 

función del procesamiento de datos, el análisis de normalidad y las correlaciones 

establecidas entre las variables de estudio. Este capítulo busca responder a los objetivos 

específicos planteados mediante un análisis estadístico detallado. Primero, se describirá el 

procesamiento de los datos que constituyen la base del análisis, incluyendo exportaciones, 

importaciones, balanza comercial y Producto Bruto Interno (PBI). Posteriormente, se 

expondrán los resultados del análisis de normalidad realizado mediante la prueba Shapiro-

Wilk, el cual permitió determinar el comportamiento estadístico de las variables. 

Finalmente, se explorarán las correlaciones entre las variables clave, contrastando las 

hipótesis específicas relacionadas con los tratados de libre comercio y su impacto en el 

crecimiento económico del Perú en dos períodos diferenciados: 2000-2005 y 2006-2020. 

Este enfoque permitirá comprender la dinámica económica en función de las 

exportaciones, importaciones y la balanza comercial en el contexto del PBI. 
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4.1.1. Presentación de resultados  

Tabla 4 
Procesamiento de datos exportaciones, importaciones, balanza comercial y Producto bruto 
Interno 

 

Casos 

Válido Perdidos Total 

N Porcentaje N Porcentaje N Porcentaje 

Exportaciones I 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Exportaciones 2000/2005 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Importaciones 2000/2005 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Balanza comercial 

2000/2005 

6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

PBI 2000/2005 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Exportaciones II 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Exportaciones 2006/2020 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Importaciones 2006/2020 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Balance Comercial 

2001/2020 

6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

PBI 2006/2020 6 28,6% 15 71,4% 21 100,0% 

Nota. Procesamiento de datos del 100%, no se observa datos perdidos. 

Se muestra el procesamiento de datos sobre exportaciones, importaciones, balanza 

comercial y Producto Bruto Interno (PBI) para los períodos 2000-2005 y 2006-2020. Los 

datos son consistentes, con un 28,6% de casos válidos y un 71,4% de datos perdidos en 

todas las variables analizadas. En cada uno de los casos, tanto para las exportaciones, 

importaciones, balanza comercial y PBI, se observa que la totalidad de los casos tiene un 

100% de cobertura, aunque los valores perdidos se mantienen constantes en el 71,4%. Esto 

indica que, a pesar de la falta de información en una parte significativa de los datos, el 

conjunto completo fue procesado sin observaciones adicionales de datos faltantes. 
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4.1.2. Análisis de normalidad de shapiro Wilk 

Presentamos los resultados de la investigación partiendo de la prueba de normalidad de los 

datos con Shapiro Wilk, puesto que los datos utilizados son menores a 50. 

Tabla 5 
Prueba de normalidad Shapiro Wilk 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

Exportaciones I ,122 6 ,200* ,982 6 ,961 

Exportaciones 2000/2005 ,215 6 ,200* ,898 6 ,363 

Importaciones 2000/2005 ,213 6 ,200* ,946 6 ,710 

Balanza comercial 

2000/2005 

,324 6 ,048 ,813 6 ,077 

PBI 2000/2005 ,167 6 ,200* ,936 6 ,624 

Exportaciones II ,122 6 ,200* ,982 6 ,961 

Exportaciones 2006/2020 ,205 6 ,200* ,935 6 ,623 

Importaciones 2006/2020 ,184 6 ,200* ,965 6 ,858 

Balance Comercial 

20061/2020 

,277 6 ,165 ,876 6 ,251 

PBI 2006/2020 ,149 6 ,200* ,981 6 ,959 

Nota.  En la significancia de los ítems BC del 2000-2005 y 2006-2020, se nota un 
comportamiento distinto a los demás ítems, indicando un comportamiento no normal. 

Figura 1 
Gráfico de normalidad Shapiro Wilk de los datos de estudio 

 
Nota. Se aprecia un valor negativo que indica comportamiento anormal de los datos. 
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El análisis de normalidad realizado mediante la prueba de Shapiro-Wilk muestra que, en la 

mayoría de los casos, los datos no presentan desviaciones significativas de la normalidad, 

ya que los valores de significancia (p) son superiores al umbral crítico de 0,05. Las 

variables de exportaciones, importaciones, balanza comercial y PBI para los períodos 

2000-2005 y 2006-2020, excepto para la balanza comercial en el primer período, presentan 

valores p elevados, lo que sugiere que estos datos siguen una distribución normal. Sin 

embargo, en el caso de la balanza comercial para los períodos 2000-2005 y 2006-2020, los 

valores p son inferiores a 0.05, indicando que estas variables presentan un comportamiento 

no normal, lo que podría reflejar una mayor variabilidad o anomalías en los datos de estos 

artículos en comparación con los demás. 

Tabla 6 
Nivel de correlación de Rho de Spearman 

Puntuación Denominación del grado 

-0.91 a -1.00 Correlación negativa perfecta (a mayor X menor Y) 

-0.76 a -0.90 Correlación negativa muy fuerte 

-0.51 a -0.75 Correlación negativa considerable 

-0.26 a -0.50 Correlación negativa media 

-0.11 a -0.25 Correlación negativa débil 

-0.01 a -0.10 Correlación negativa muy débil 

0.000 No existe Correlación alguna entre la variable 

+0.01 a +0.10 Correlación positiva muy débil 

+0.11 a.+0.25 Correlación positiva débil 

+0.26 a +0.50 Correlación positiva media 

+0.51 a +0.75 Correlación positiva considerable 

+0.76 a +0.90 Correlación positiva muy fuerte 

+0.91 a +1.00 Correlación positiva perfecta (a mayor X mayor Y) 

Nota. Escala de valoración de los valores de correlación. 
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4.2. Proceso de la prueba de hipótesis 

4.2.1. Hipótesis general 

HG “Existe relación entre los tratados de libre comercio con el incremento del 

producto bruto interno del Perú 2000-2020” 

4.2.2. Hipótesis específica 1 

HE1 “Las exportaciones netas tienen relación con el producto bruto interno del 

Perú” 

Para contrastar la hipótesis 1, correlacionamos las exportaciones en dos grupos, el 

primer grupo las exportaciones del 2000 al 2005 y en un segundo grupo las 

exportaciones del 2006 al 2020, exportaciones antes de la entrada de los TLC y 

luego de la vigencia de los TLC; con el Producto Bruto Interno de los mismos años. 

Tabla 7 
Correlación de exportaciones y PBI  2000-2005 

 Exportaciones 2000/2005 PBI 2000/2005 

Rho de 

Spearman 

Exportaciones 

2000/2005 

Coeficiente de correlación 1,000 1,000** 

Sig. (bilateral) . . 

N 6 6 

PBI 2000/2005 Coeficiente de correlación 1,000** 1,000 

Sig. (bilateral) . . 

N 6 6 

Nota. Al no aparecer valor de significancia se toma como referencia una cercanía a < 0.05, 

indicando una significancia alta en la correlación de las dos variables de estudio. 

Estadísticamente la sig. < 0.001 indica una significancia alta entre la correlación de las dos 

variables; el coeficiente Rho de Spearman de 1.000 a dos colas refiere una correlación 

perfecta entre las dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de 

correlación de Spearman. Lo que nos indica que en el periodo comprendido entre los años 

2000 a 2005, respecto de la relación de las exportaciones con el PBI; estas dos variables 
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tienen correlación positiva perfecta; esto quiere decir que, si suben las exportaciones, se 

incrementa el PBI y por el contrario si decrecen las exportaciones decrece el PBI. 

Tabla 8 
Correlación de exportaciones y PBI  2006-2020 

 Exportaciones 2006/2020 PBI 2006/2020 

Rho de 

Spearman 

Exportaciones 

2006/2020 

Coeficiente de correlación 1,000 ,443 

Sig. (bilateral) . ,098 

N 15 15 

PBI 2006/2020 Coeficiente de correlación ,443 1,000 

Sig. (bilateral) ,098 . 

N 15 15 

Nota. El nivel de significancia es mayor a 0.005, lo que indica que no hay significancia 

entre las variables de estudio. 

Estadísticamente la sig. > 0.005 indica una significancia inexistente entre las dos variables; 

el coeficiente Rho de Spearman de 0.443 a dos colas refiere una correlación positiva media 

entre las dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de correlación de 

Spearman. Lo que nos indica que en el periodo comprendido entre los años 2006 a 2020, 

respecto de la relación de las exportaciones con el PBI; estas dos variables tienen 

correlación positiva media; esto quiere decir que, si suben las exportaciones, se incrementa 

el PBI y por el contrario si decrecen las exportaciones decrece el PBI. Pero debemos de 

preciar que no necesariamente si suben las exportaciones, también sube el PBI. 

Concluimos; de acuerdo a las tablas N.º 5 y 6 donde analizamos las exportaciones y 

su relación con el PBI en dos periodos, el primero los años 2000-2005 antes de la vigencia 

de los TLC y el segundo periodo en los años 2006-2020. En el primer periodo se observa 

una correlación positiva perfecta y un nivel de significancia alto, que indica que el PBI 

crece a medida que crecen las exportaciones. Y en el segundo periodo 2006-2020, no se 

encuentra significancia entre las dos variables y la correlación de Spearman si bien es 

positiva es de grado medio, lo que indica que no necesariamente si se incrementan las 
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exportaciones se incrementa el PBI o el incremento no es significativo; esto debido a los 

componentes del PBI (C+I+G+(X-M), Variables como el consumo, la inversión y el gasto 

público durante los años 2006 a la fecha generan mayor crecimiento del PBI y ya no 

dependemos tanto de las exportaciones no tradicionales que fueron la causa de la firma de 

los TLC, como dependíamos los años antes de la entrada en vigencia de estos acuerdos 

comerciales, puesto que no existía inversión, consumo ni gasto público para dinamizar la 

economía y fortalecer la producción (PBI). En suma, se corrobora la hipótesis de que existe 

relación entre las exportaciones y el producto Bruto interno. 

4.2.3. Hipótesis Específica 2 

HE2 “Las importaciones netas tienen relación con el producto bruto interno del 

Perú”. 

Para contrastar la hipótesis 2, correlacionamos las importaciones en dos grupos, el 

primer grupo las importaciones del 2000 al 2005 y en un segundo grupo las 

importaciones del 2006 al 2020, importaciones antes de la entrada de los TLC y 

luego de la vigencia de los TLC; con el Producto Bruto Interno de los mismos años. 

Tabla 9 
Correlación de Importaciones con PBI 2000-2005 

 Importaciones 2000/2005 PBI 2000/2005 

Rho de 

Spearman 

Importaciones 

2000/2005 

Coeficiente de correlación 1,000 1,000** 

Sig. (bilateral) . . 

N 6 6 

PBI 2000/2005 Coeficiente de correlación 1,000** 1,000 

Sig. (bilateral) . . 

N 6 6 

Nota. Elaborado con estadístico SPSS 27 

Estadísticamente la sig. < 0.01 indica una significancia alta entre las dos variables; el 

coeficiente Rho de Spearman de 1.000 a dos colas refiere una correlación positiva perfecta 

entre las dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de correlación de 
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Spearman. Lo que nos indica que en el periodo comprendido entre los años 2006 a 2020, 

respecto de la relación de las importaciones con el PBI; estas dos variables tienen 

correlación positiva perfecta; esto quiere decir que, las dos variables están muy 

correlacionadas una respecto de la otra. 

Tabla 10 
Correlación de Importaciones con PBI 2006-2020 

 Importaciones 2006/2020 PBI 2006/2020 

Rho de 

Spearman 

Importaciones 

2006/2020 

Coeficiente de correlación 1,000 ,625* 

Sig. (bilateral) . ,013 

N 15 15 

PBI 2006/2020 Coeficiente de correlación ,625* 1,000 

Sig. (bilateral) ,013 . 

N 15 15 

Nota.  Elaborado con estadístico SPSS 27 

Estadísticamente la sig. > 0.013 indica una significancia alta entre las dos variables; puesto 

que es < 0.05, lo que indica una correlación fuerte entre las variables; el coeficiente Rho de 

Spearman de 0.625 a dos colas refiere una correlación positiva media entre las dos 

variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de correlación de Spearman. Lo 

que nos indica que en el periodo comprendido entre los años 2006 a 2020, respecto de la 

relación de las importaciones con el PBI; estas dos variables tienen correlación positiva 

media; esto quiere decir que, si suben las importaciones, afecta al PBI y viceversa. En 

resumen, los datos sugieren que las importaciones y el PBI están moderadamente 

correlacionados y que esta relación es estadísticamente significativa. 

Concluimos; de acuerdo a las tablas N.º 7 y 8 donde analizamos las importaciones y 

su relación con el PBI en dos periodos, el primero los años 2000-2005 antes de la vigencia 

de los TLC y el segundo periodo en los años 2006-2020. En el primer periodo se observa 

una correlación positiva perfecta y un nivel de significancia alto, que indica que el PBI 

tiene relación directa con las importaciones. Y en el segundo periodo 2006-2020, la 
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significancia es alta entre las dos variables y la correlación de Spearman, positiva es de 

grado medio, lo que indica que no necesariamente si se incrementan las importaciones 

tiene relación con el PBI; esto debido a los componentes del PBI (C+I+G+(X-M). 

Variables como el consumo, la inversión y el gasto público durante los años 2006 a la 

fecha generan mayor crecimiento del PBI y las importaciones tienen una relación 

moderada con el PBI. En suma, se corrobora la hipótesis de que existe relación entre las 

importaciones y el producto Bruto interno, en ambos periodos. 

4.2.4. Hipótesis Específica 3 

HE3 “La balanza comercial tiene relación con el producto bruto interno del Perú” 

Para contrastar la hipótesis 3, correlacionamos las la balanza comercial en dos 

grupos, el primer grupo la balanza comercial del 2000 al 2005 y en un segundo 

grupo la balanza comercial del 2006 al 2020, balanza comercial antes de la entrada 

de los TLC y luego de la vigencia de los TLC; con el Producto Bruto Interno de los 

mismos años 

Tabla 11 
Correlación de Balanza Comercial con el PBI 2000-2005 

 

Balanza comercial 

2000/2005 

PBI 

2000/2005 

Rho de 

Spearman 

Balanza comercial 

2000/2005 

Coeficiente de correlación 1,000 ,943** 

Sig. (bilateral) . ,005 

N 6 6 

PBI 2000/2005 Coeficiente de correlación ,943** 1,000 

Sig. (bilateral) ,005 . 

N 6 6 

Nota. Elaborado con estadístico SPSS 27 

La alta correlación positiva (0,943) entre la balanza comercial y el PBI durante el período 

2000-2005 sugiere que los cambios en la balanza comercial están muy estrechamente 

relacionados con los cambios en el PBI. Esto indica que cuando la balanza comercial 
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mejora o empeora, el PBI tiende a seguir esa misma tendencia. De acuerdo a la 

significancia, la correlación es muy significativa al nivel del 1% (0,01), menor al 5% 

(0.05), lo que indica que es muy improbable que esta relación observada sea el resultado 

del azar. En resumen, la balanza comercial y el PBI muestran una correlación 

extremadamente alta y estadísticamente significativa durante el periodo 2000-2005. Esto 

sugiere una fuerte relación entre los dos, variables de estudio. 

Tabla 12 
Correlación de Balanza Comercial con el PBI 2006-2020 

 

Balance Comercial 

2006/2020 

PBI 

2006/2020 

Rho de 

Spearman 

Balance Comercial 

2006/2020 

Coeficiente de correlación 1,000 ,021 

Sig. (bilateral) . ,940 

N 15 15 

PBI 2006/2020 Coeficiente de correlación ,021 1,000 

Sig. (bilateral) ,940 . 

N 15 15 

Nota. Calculado con estadístico SPSS 27 

La correlación extremadamente baja (0,021) entre el balance comercial y el PBI sugiere 

que no hay una relación significativa entre estas dos variables durante el periodo 2006-

2020. Los cambios en el balance comercial no parecen estar asociados con cambios en el 

PBI en este intervalo de tiempo, la falta de significancia (valor p de 0,940) mayor a 0.05 

indica que la correlación observada no es significativa entre las variables de estudio y no 

representa una relación real entre las variables. En resumen, durante el periodo 2006-2020, 

no hay una relación significativa entre el balance comercial y el PBI. Los datos sugieren 

que las variaciones en el balance comercial no están asociadas de manera consistente con 

las variaciones en el PBI durante este tiempo. 

Concluimos; de acuerdo a las tablas N.º 9 y 10 donde analizamos la balanza 

comercial y su relación con el PBI en dos periodos, el primero los años 2000-2005 antes de 
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la vigencia de los TLC y el segundo periodo en los años 2006-2020. En el primer periodo 

se observa una correlación positiva perfecta y un nivel de significancia alto, que indica que 

el PBI tiene relación directa con la balanza comercial. Y en el segundo periodo 2006-2020, 

la significancia es inexistente entre las dos variables y la correlación de Spearman, positiva 

es de grado bajo, lo que indica que no necesariamente si se incrementan la balanza 

comercial se incrementa el PBI; y viceversa, esto debido a los componentes del PBI 

(C+I+G+(X-M). Variables como el consumo, la inversión y el gasto público durante los 

años 2006 a la fecha generan mayor crecimiento del PBI y la balanza comercial tienen una 

relación moderada con el PBI. En suma, se corrobora la hipótesis de que existe relación 

entre las importaciones y el producto Bruto interno, en ambos periodos. 

4.3. Discusión de los resultados 

Schuschny et al., (2008), En su trabajo de investigación, “Política comercial de Chile y los 

TLC con Asia: evaluación de los efectos de los TLC con japón y China” evalúa el impacto 

de dos tratados de libre comercio con la República China y Japón, recién firmados. La 

investigación tiene en cuenta la vasta red de acuerdos bilaterales firmados por Chile y 

todos los demás países, acuerdos que existían en la región antes de diciembre de 2004, una 

manera de conseguir un valor lo más cercano posible a la realidad.  

Los resultados muestran acuerdos; el comercio aumentará las exportaciones al 

mercado chino y Japón, especialmente en el campo de la industria ligera (carne, lácteos y 

alimentos) y productos agrícolas (frutas y verduras). Asimismo, tendrán un impacto 

positivo a través de la diversidad de contenidos. El incremento del bienestar, medido por la 

variación equivalente, sería positivo para Chile y representaría aproximadamente 0,7% del 

PIB mientras que para los dos países asiáticos quedaría prácticamente inalterado. 
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Como refiere Schuschny et al., (2008), las exportaciones con los TLC de China, 

Japón y Chile sólo representan el 7% del Producto Bruto Interno, tal cual lo demostramos 

con nuestra investigación en el caso del Perú se refleja algo parecido, puesto que el PBI 

actualmente cuenta con el desarrollo de sus demás variables; es decir que la producción no 

solo de pende las exportaciones tradicionales y no tradicionales. 

Cabezas, (2003), En su artículo, describe los resultados de la investigación del 

equilibrio general sobre el efecto del tratado de libre comercio entre Chile y Estados 

Unidos sobre el crecimiento del PIB de Chile. Pertenece a la revisión de la investigación 

muestra que los mayores beneficios del acuerdo se lograrán en todos los sectores. no 

directamente comerciales, como aumentar la inversión extranjera y reducir el riesgo país, 

así como actividades diversas de otras fuentes dinámicas a lo largo del tiempo, como: 

mejor asignación de recursos, reducción de costos, transacciones, mayor previsibilidad en 

la política gubernamental, entre otros.  

La revisión efectuada indica que el tratado comercial tendrá un impacto positivo en 

el producto y el comercio exterior del País. En general, los efectos en el ingreso nacional 

para Chile aumentan al subir la complejidad de los modelos para incorporar, más allá de la 

estática comparativa sólo con liberalización arancelaria, otros efectos. Particularmente 

importante aparece el efecto potencial que podría tener el acuerdo si se produce un 

aumento significativo en el stock de capital. En este caso, se ha propuesto que los 

beneficios estimados podrían alcanzar valores entre un 5% y 10% del PIB. 

Respecto de la investigación de Cabezas, (2003), con la que concuerda nuestra 

investigación, respecto de que las importaciones (comercio exterior) tienen relación con el 

PBI, pero que no son determinantes sobre este en el caso de Chile representan entre el 5% 
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y 10% del total de la producción, datos muy similares hallados en nuestro trabajo, con lo 

que establecemos el respaldo investigativo de nuestra postura. 

Urcia Armas & Vivanco Caceres, (2022), En su tesis, “La negociación e impacto 

económico del TLC de Perú-Unión Europea del Sector Agrícola periodo 2017-2021” , 

establecieron como objetivo general de "determinar cuál es la significancia entre la 

negociación y el impacto económico del TLC de Perú - Unión Europea del sector agrícola" 

y se planteó como hipótesis general "La negociación y el impacto económico del TLC de 

Perú - Unión Europea del sector agrícola periodo 2017 – 2021 es significativo".  Los 

resultados presentados sobre la importancia de las negociaciones y el impacto económico 

muestran que las negociaciones en realidad aumentan el impacto económico en un 17%, ya 

que un aumento en el número de acuerdos comerciales tendría un impacto positivo para la 

economía y los países que realizan las negociaciones. Así mismo llega a la conclusión, que 

las negociaciones y su impacto económico son importantes para el desarrollo económico 

de cada país, ya que facilitan mejores acuerdos comerciales, flexibilidad en las compras a 

la hora de afrontar cuestiones comerciales, las decisiones que se tomen impactarán la 

economía de cada país involucrado. 

La balanza comercial en el caso de nuestra investigación advierte que, si bien existe 

una relación con el PBI, esta no es determinante con respecto de este último, así como lo 

muestra Urcia Armas & Vivanco Caceres, (2022), indicando que la balanza comercial el 

Perú representa el 17% del PBI; teniendo relación, pero no siendo determinante con este.  
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CONCLUSIONES 

PRIMERA:  El objetivo general fue; determinar cuál es la relación entre los tratados de 

libre comercio con el Producto Bruto Interno del Perú 2000-2020. el 

coeficiente Rho de Spearman de 1.000 refiere una correlación perfecta entre 

las dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de 

correlación de Spearman. Lo que nos indica que, respecto de la relación de 

las exportaciones con el PBI; estas dos variables tienen correlación positiva 

perfecta; esto quiere decir que, si suben las exportaciones, se incrementa el 

PBI y por el contrario si decrecen las exportaciones decrece el PBI. 

SEGUNDA: El objetivo específico 1 fue; determinar qué relación tienen las 

exportaciones netas con el producto Bruto Interno del Perú. el coeficiente 

Rho de Spearman de 0.443 refiere una correlación positiva media entre las 

dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de correlación 

de Spearman. Lo que nos indica que, respecto de la relación de las 

exportaciones con el PBI; estas dos variables tienen correlación positiva 

media; esto quiere decir que, si suben las exportaciones, se incrementa el 

PBI y por el contrario si decrecen las exportaciones decrece el PBI. Pero 

debemos de preciar que no necesariamente si suben las exportaciones, 

también sube el PBI. 

TERCERA: El objetivo específico 2 fue; determinar qué relación tienen las 

importaciones netas con el producto Bruto Interno del Perú. El coeficiente 

Rho de Spearman de 0.625 refiere una correlación positiva media entre las 

dos variables de estudio, de acuerdo a la tabla N.º 4 de nivel de correlación 

de Spearman. Lo que nos indica que, respecto de la relación de las 

importaciones con el PBI; estas dos variables tienen correlación positiva 
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media; esto quiere decir que, si suben las importaciones, afecta al PBI y 

viceversa. En resumen, los datos sugieren que las importaciones y el PBI 

están moderadamente correlacionados y que esta relación es 

estadísticamente significativa. 

CUARTA:  El objetivo específico 3 fue; determinar qué relación tiene la balanza 

comercial con el Producto Bruto Interno del Perú. La correlación 

extremadamente baja (0,021) entre el balance comercial y el PBI sugiere 

que no hay una relación significativa entre estas dos variables. Los cambios 

en el balance comercial no parecen estar asociados con cambios en el PBI 

en este intervalo de tiempo, la falta de significancia (valor p de 0,940) 

mayor a 0.05 indica que la correlación observada no es significativa entre 

las variables de estudio y no representa una relación real entre las variables. 

En resumen, no hay una relación significativa entre el balance comercial y 

el PBI. Los datos sugieren que las variaciones en el balance comercial no 

están asociadas de manera consistente con las variaciones en el PBI durante 

este tiempo.  
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RECOMENDACIONES 

PRIMERA: La calificación perfecta entre los tratados de libre comercio y el Producto 

Bruto Interno (PBI), destaca la importancia fundamental de las 

exportaciones en el crecimiento económico del país. Recomendación: A la 

autoridad encargada de la política económica y comercio exterior, se le 

recomienda fortalecer los tratados de libre comercio con más países, así 

como implementar políticas que fomenten la diversificación y expansión de 

las exportaciones. Invertir en infraestructura logística, simplificación de 

trámites aduaneros y promoción de productos peruanos en mercados 

internacionales permitirá mantener esta promoción positiva y seguir 

impulsando el crecimiento de PBI. La mejora continua en la competitividad 

de las exportaciones puede ser un motor clave para un crecimiento 

económico sostenido. 

 

SEGUNDA: Se recomienda que las autoridades no solo se enfoquen en el aumento de las 

exportaciones, sino que también trabajen en el fortalecimiento de la 

productividad interna, el desarrollo de la innovación tecnológica y la mejora 

en el entorno macroeconómico. Esto garantizará un crecimiento sostenido y 

menos dependiente de factores externos, por lo tanto las exportaciones 

tienen relación con el PBI, pero que no afectaran significativamente a este si 

no solo dependemos del comercio internacional si no desarrollamos las otras 

variables que componen el PBI como se ha demostrado con el presente 

estudio. 

TERCERA:  La positiva media entre las importaciones netas y el Producto Bruto Interno 

(PBI) sugiere que las importaciones tienen un efecto moderado sobre el 
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crecimiento económico del Perú. Si bien un aumento en las importaciones 

puede ser indicativo de una mayor demanda interna y de un proceso de 

modernización de la industria, es necesario que las autoridades implementen 

políticas que aseguren que las importaciones no afecten negativamente la 

producción nacional. Se recomienda que el gobierno promueva la 

sustitución de importaciones en sectores clave, apoyando la reactivación de 

la industria local y fomentando la inversión en tecnología y capacidades 

productivas. A la par, sería útil la adopción de estrategias comerciales que 

prioricen la mejora de la balanza comercial y la reducción de la dependencia 

de bienes importados. 

CUARTA:  Es importante que el análisis de la relación entre exportaciones, 

importaciones y PBI se amplíe considerando variables adicionales que 

puedan afectar el desarrollo económico. Las políticas económicas no deben 

centrarse únicamente en las relaciones directas entre exportaciones, 

importaciones y PBI, sino también en factores como la inversión en 

infraestructura, el capital humano y la estabilidad política. Se sugiere que las 

autoridades encargadas de la planificación económica impulsan la creación 

de un entorno más propenso a la inversión, tanto nacional como extranjera, 

y desarrollan programas que mejoren la calidad de la educación y la 

capacitación laboral. Esto contribuirá a un crecimiento más equilibrado y 

sostenible que aproveche tanto los mercados internacionales como las 

fortalezas internas del país. 
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ANEXO 1: Matriz de Consistencia 

TÍTULO: LOS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO DEL PERU Y SU RELACION CON EL PRODUCTO BRUTO INTERNO 2000-2020 

PROBLEMAS OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES  DIMENSIONES INDICADORES METODO 
Problema General 
¿Cuál es la relación de 
los tratados de libre 
comercio con el 
Producto Bruto Interno 
del Perú 2000-2020? 

Objetivo General 
Determinar cuál es la relación 
entre los tratados de libre 
comercio con el Producto 
Bruto Interno del Perú 2000-
2020. 

Hipótesis General 
Existe relación entre los 
tratados de libre 
comercio con el 
incremento del Producto 
Bruto Interno del Perú 
2000-2020 

 
 
 

Variable I 
Tratados de 

Libre Comercio. 

 
Exportaciones 
netas. 
 

 
Exportaciones 
a países con 
TLC 

a. Universo 
El tamaño de muestra está dado por la 
totalidad de países que tienen un TLC 
vigente con el Perú, dado que son un 
número bajo y para obtener un resultado 
más exacto trabajaremos con todo el 
universo. Por lo tanto, la muestra está 
constituida por los 44 países. 
b. Muestra 
son los 44 países con los cuales se tiene 
TLC vigente con el Perú. 
c. Tipo de Investigación  
Nuestro trabajo de investigación es del 
tipo aplicada, de enfoque cuantitativo 
d. Nivel de Investigación 
La presente investigación es de nivel 
correlacional. 
e. Diseño 
Diseño de investigación transversal, 
f. Técnicas e instrumentos 
La técnica de recolección de datos del 
presente estudio es el análisis 
documental, puesto que estudiaremos los 
Tratados de Libre Comercio y su relación 
con el Producto Bruto Interno durante los 
años 2000 a 2010 y los años 2011 a 2020, 
es decir diez años antes del primer 
acuerdo comercial y durante los diez 
últimos años. 

Importaciones 
netas. 
 

Importaciones 
de países con 
TLC 

Balanza 
comercial. 

Saldo (x-m). 

Problemas Específicos 
PE1 
 ¿Qué relación tienen las 
exportaciones netas con 
el producto Bruto 
Interno del Perú? 

Objetivos Específicos 
OE1 
Determinar qué relación 
tienen las exportaciones netas 
con el producto Bruto Interno 
del Perú. 

Hipótesis Específicas 
HE1  
Las exportaciones netas 
tienen relación con el 
producto Bruto Interno 
del Perú. 

 
Variable II 

Producto Bruto 
Interno. 

 
 

 
 
 
Crecimiento 
económico 
 
 
 
 
 
 

 
Tasa de 
Crecimiento 
del PBI. 
 
 
 
 
 

PE2  
¿Qué relación tienen las 
importaciones netas con 
el producto Bruto 
Interno del Perú? 

OE2 
Determinar qué relación 
tienen las importaciones netas 
con el producto Bruto Interno 
del Perú 

HE2 
Las importaciones netas 
tienen relación con el 
producto Bruto Interno 
del Perú. 

PE3  
¿Qué relación tiene la 
balanza comercial con el 
Producto Bruto Interno 
del Perú? 
 

OE3 
Determinar qué relación tiene 
la balanza comercial con el 
Producto Bruto Interno del 
Perú. 

HE3  
La balanza comercial 
tiene relación con el 
Producto Bruto Interno 
del Perú. 

  



 
 

ANEXO 2: Matriz Instrumental 

 

  

AÑO EXPORTACION IMPORTACION BALANZA PBI
2000 7,682.00 6,576.00 1,106.00 222,206.71
2001 8,074.00 7,148.00 926.00 223,579.58
2002 8,476.00 7,340.00 1,136.00 235,772.95
2003 9,486.00 8,232.00 1,254.00 245,592.61
2004 11,207.00 9,155.00 2,052.00 257,769.79
2005 13,070.00 10,099.00 2,971.00 273,971.15
2006 16,070.00 11,466.00 4,604.00 294,597.83
2007 19,223.00 13,248.00 5,975.00 319,693.00
2008 24,144.00 15,190.00 8,954.00 348,870.00
2009 22,557.00 12,717.00 9,840.00 352,693.00
2010 24,628.00 15,619.00 9,009.00 382,081.00
2011 26,484.00 18,119.00 8,365.00 406,256.00
2012 29,081.00 18,687.00 10,394.00 431,199.00
2013 29,270.00 18,998.00 10,272.00 456,435.00
2014 27,827.00 18,942.00 8,885.00 467,308.00
2015 23,787.00 17,442.00 6,345.00 482,506.00
2016 21,460.00 16,685.00 4,775.00 501,581.00
2017 23,689.00 17,807.00 5,882.00 514,215.00
2018 26,678.00 18,211.00 8,467.00 534,626.00
2019 29,072.00 18,535.00 10,537.00 546,605.00
2020 38,568.00 35,583.00 2,985.00 487,191.00

FICHA DE ANÁLISIS DOCUMENTAL



 
 

ANEXO 3: Fichas de validez de instrumentos 



 
 



 
 

 

  



 
 

ANEXO 4: Fichas de evidencias del proceso de recolección de datos 
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